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RESUMO

SILVA, Kézia Ribeiro. Procedimentos de certificacdo e exportacdo de semente
de milho sob o esquema OECD. Orientador: Prof. Dr. Silmar Teichert Peske. 2014.
53f. Dissertacédo (Mestrado) — UFPEL 2014.

Este estudo discute o processo de certificacdo e exportacdo OECD de semente de
milho. O objetivo geral foi mostrar os procedimentos necessarios a pratica da
certificacdo, bem como uma analise do processo de exportacdo de sementes de
milho OECD. Foram consagradas etapas de campo como: planejamento, inspec¢oes,
padrées de qualidade e colheita, com énfase na importancia do atendimento dos
requisitos estabelecidos pelo importador e sua autoridade designada no Brasil,
tornando-se um fiel e confiavel fornecedor, através do atendimento da demanda
estabelecida. Da mesma forma que o Brasil, para importar alguns materiais,
produtos e etc, os EUA exige a certificacdo OECD de seus exportadores de
sementes de milho. Além da certificacdo a exportacdo se concretiza-se com 0
cumprimento rigoroso de varios passos, os quais foram explicados no trabalho
adiante. Sofrendo a influéncia macica de agentes externos que praticam acdes
como: fiscalizagdes, autorizacdes, liberacdes e etc. O método de pesquisa utilizado
foi o qualitativo e o documental, com embasamento tedrico na area de comércio
exterior e certificacdo. O resultado atingido foi a discussédo, levantamento e
detalhamento dos procedimentos para a certificacdo e exportacdo OECD de
sementes de milho. Enfim conclui-se que o processo em estudo € amplo, complexo,
desafiador e altamente crucial para as empresas que se propdem a serem
fornecedoras, ou melhor, exportadoras conceituadas.

Palavras—chave: Procedimentos; Exportacdo; Sementes de Milho.



ABSTRACT

SILVA, Kézia Ribeiro. Certification procedures and export corn seed under the
scheme OECD. Adviser: Silmar Teichert Peske. 2014. 53f. Master teses — Federal
University of Pelotas. 2015.

This study discusses the certification process and export OECD corn seed. The
overall objective was to show the procedures necessary to the practice of
certification, and an analysis of the export process OECD corn seeds. Field steps
were consecrated as: planning, inspection, quality and crop patterns, emphasizing
the importance of meeting the requirements established by the importer and authority
designated in Brazil, becoming a loyal and reliable supplier by meeting the
established demand . Like Brazil, to import some materials, products, etc., the US
requires the OECD certification of its exporters of maize seed. In addition to
certification to export is realized with the strict compliance of several steps, which are
explained in the work ahead. Suffering the massive influence of external agents who
practice actions such as inspections, authorizations, releases, etc. The research
method used was qualitative and documentary, with theoretical background in foreign
trade and certification. The result achieved was the discussion, survey and detailed
procedures for certification and export OECD corn seed. Finally it is concluded that
the process under study is large, complex, challenging and highly crucial for
companies that intend to be suppliers, or rather reputable exporters.

Key Words: Procedures; Export; Corn Seeds.



SUMARIO

BANCA EXAMINADORA .. .ooeeeeeeee oo et ee e et et eee e e,
DEDICATORIA ..o et e et e et e e et e et e e e eree e e e aeiaeaas
AGRADECIMENTOS ..o ettt et

RESUMO .

ABSTRACT ..ottt ettt ettt et ettt n ettt ee sttt s et s s s e ntere e e
INTRODUGAO . ...ttt ettt sttt et e e te e e eneeseesre e e
1 REFERENCIAL TEORICO........ciiitieiieeeeeeeeeeeeeet et
1.1 SURGIMENTO DAS EXPORTACAO NO BRASIL ....coooveveieieeeeeeeeee e,

1.2 FATOR
1.3 0 QUE
1.4 COMO
1.5 COMO

ES QUE INFLUENCIAM AS EXPORTACOES E IMPORTACOES
EXPORTAR E PARA ONDE EXPORTAR ......ovuivivoeeeereeeereseeeen.
INICIAR AS EXPORTACOES ..o
SAO FORMADOS OS PRECOS DE EXPORTACAO ...................

1.6 FORMA DE PAGAMENTO DAS EXPORTACOES .......ccocooeevvvveeeeenns
1.7 TIPOS DE TRANSPORTES INTERNACIONAIS ......cocooieviiiieeeeereneeenn
1.8 BARREIRAS AO COMERCIO INTERNACIONAL .....ccocvooviirierieeeeeenns
2 PROCEDIMENTOS METODOLOGICOS .....cooveiieeeeeeeeeeeeeeeeee e,
3 ANALISE E DISCUSSAO DOS RESULTADOS .....ccocoviieiiieeeeeeeeee e
3.1 NORMA OECD E PAISES FILIADOS ........coooieeieeieeeeeeseeeeeeee e,
3.2 A EMPRESA PIONEER E NORMA OECD .....cccooviviiieiieeeeeeeeee e

3.3 PROCEDIMENTO DE CERTIFICACAO OECD DE SEMENTES DE

3.4 PROCEDIMENTO DE EXPORTACAO OECD DE SEMENTES DE

MILHO PARA OS ESTADOS UNIDOS .......ottiiiiiiiiiiieeeecei
4 CONSIDERAGOES FINAIS ..ot

5 BIBLIOG
ANEXO | ..
ANEXO Il .
ANEXO 11l
ANEXO IV
ANEXO V.
ANEXO VI
ANEXO VI

R A A e

Vi

01
04
04
06
08
09
13
13
14
18
21
22
22
23

24

26
31
33
35
36
37
38
39
40
41



ANEXO VIII .
APENDICE |
APENDICE I



INTRODUCAO

De acordo com dados estatisticos da Secretaria do Comércio Exterior
(SECEX) o negocio de exportagdo de milho sofre grande crescimento nos ultimos
anos. O Brasil estd entre os principais produtores da cultura. A diversidade nas
formas de consumo e o crescimento da populacdo, sdo fatos que influenciam
fortemente este aumento na producao.

A tendéncia do crescimento da exportacdo de milho é um fato e (CONAB
2014) alguns fatores explicam isto, os quais serdo discutidos ao longo do texto,
ressaltando que desde 2001 o Brasil inicia suas atividades nesse setor. Vale a pena
ilustrar que este processo exige das empresas exportadoras controles rigidos,
acompanhamento do campo, amostragens especificas, registros em 0rgaos
competentes, entre outros itens essenciais envolvidos na organizacéo e preparo do
material a ser certificado e exportado.

Nesta fase de organizacdo e preparo é importante destacar que para
exportar em alguns casos, ou melhor, na maioria deles € necesséria a certificagcao
do campo, isto por que os paises importadores possuem requisitos que deverdo ser
cumpridos. Importante lembrar que desde a escolha do material, janela de cultivo,
controle de pragas, beneficiamento, tratamentos, ensaque, etiquetas, entre outros,
poderdo ser vitais para o bom andamento do processo.

Assim a certificacdo pode ser considerada como um requisito que avalia e
monitora as organiza¢gfes quanto ao cumprimento de normas estabelecidas pelos
Orgaos responsaveis tais como: Ministério da Agricultura, Pecuéria e Abastecimento
(MAPA), Empresa Brasileira de Pesquisa Agropecuaria, Associacdo Brasileira de
Normas Técnicas (ABNT), INMETRO e outros. Esses 6rgdos responsaveis surgir 11
com o intuito de proteger a agricultura orgéanica, de fraudes.

Vale lembrar que a certificacdo pode ser feita para produtos e processos. Os
tipos de certificagdo existentes e encontrados no Brasil sdo: Certificacdo Proterra
Socioambiental, a qual é feita na cultura de soja, para exportacdo do gréo,
certificacdo essa que o produtor garante que o produto exportado néo € transgénico,
certificacdo quanto ao sistema de gestdo da qualidade (ISO 9000), sistema de
gestdo ambiental (ISO 14001), padronizacdo para linguagem de internet (ISO 1337),
sistema internacional de identificagéo de livros (ISO 2108), conceitos e terminologia

da qualidade (ISO 8402), seguranca dos alimentos (ISO 22000) diretrizes para a



Auditoria de Sistemas da Qualidade (ISO 10011), IMAFLORA a qual visa reconhecer
e estimular o bom manejo dos sistemas de producéo agricola, certificacdo OECD e
certificacao fitossanitaria. (AGRODEFESA/GO, IMA/MG).

As empresas buscam certificacfes devido a credibilidade que se adquire nos
processos e produtos, em um contexto internacional. E tal processo no ramo de
producdo de sementes, é de extrema relevancia, pois possibilita a empresa
participar e fomentar o mercado externo. No entanto, os procedimentos utilizados
pelas empresas para serem certificadas e para manterem as certificacbes, nem
sempre sdo discutidos com intensidade na literatura. Isso pode ser pela falta de
interesse no assunto ou, principalmente, pelas poucas empresas que de fato sao
certificadas, dada a complexidade e alto nivel de padronizacéo e exigéncias para as
empresas que visam a certificacao.

Nesse sentido, o presente estudo estabelece como problema de pesquisa a
seguinte indagacdo: de que forma € realizado o processo de certificacdo dos
campos de producdo de sementes a serem exportados? Quais sdo as
documentacfes exigidas para certificar e exportar, no ambito da certificacdo da
Organizagéo para Cooperacao e o Desenvolvimento Econdmico (OECD)?

Considera-se importante e relevante devido tratar-se do processo de
certificacdo para exportacdo e o levantamento dos fatos que influenciam o negdcio
exportacdo de sementes de milho. Além do crescimento comentado anteriormente, 0
estudo tornou-se mais interessante porque € um assunto pouco explorado na
literatura da pesquisa e foi oportuno, pois a pesquisadora integra-se ao quadro de
funcionarios da empresa, localizada na planta definida como a unidade exportadora
do grupo, atuando diretamente no gerenciamento da qualidade, no processo de
certificacdo de campo OECD e na area de exportacao.

O objetivo geral € mostrar os procedimentos necessarios a pratica da
certificacdo, bem como uma analise do processo de exportacdo de sementes de
milho OECD para os Estados Unidos (EUA). Especificamente, o trabalho pretende:

» Apresentar o processo burocratico da certificacdo OECD dos campos de
sementes de milho;

> ldentificar as dificuldades encontradas para certificar e exportar sob o
esquema OECD;

> ldentificar as vantagens que a empresa obtém ao exportar por meio do

esquema OECD;



» Caracterizar a diferenga entre a certificagdo OECD nao definitiva e
definitiva.

O presente estudo apresenta algumas linhas metodolégicas que o
nortearam, que sao elas: pesquisa de natureza aplicada, pois através do conteudo
sobre Certificacdes e Comércio Exterior, foi realizado um estudo de caso na Du Pont
do Brasil S.A. — Divisdo Pioneer Sementes, empresa que atua no segmento de
pesquisa, desenvolvimento, comercializacdo e exportacdo de sementes, na cidade
de Itumbiara-GO. Quanto ao problema, trata-se de uma pesquisa qualitativa, porque
procura compreender os procedimentos de certificacdo e exportacdo de sementes
de milho. Em se tratando da abordagem, classifica-se como exploratério, porque €
necessario a compreensdo e entendimento dos procedimentos e normas para
conseguir o objetivo. Os dados foram coletados com o auxilio da pesquisa
bibliografica e documental, através de leitura, andlise de documentos do processo
operacional de certificacdo e exportacdo de sementes, livros, “sites” e artigos sobre
comercio exterior.

Com o intuito de facilitar o entendimento, este trabalho foi divido em quatro
capitulos conforme segue abaixo:

No capitulo I, encontra-se a introducdo seguida do capitulo Il, que é
composto pelo referencial teérico sobre os fundamentos do comércio exterior, no
capitulo 1l apresenta os aspectos metodolégicos que norteiam a pesquisa, seguido
do IV, que apresenta a analise dos procedimentos de certificacdo e exportacdo de
semente de milho. O trabalho encerra-se com as consideracdes finais e a relacéo
das bibliografias utilizadas no desenvolvimento da pesquisa.

Em suma, as empresas exportadoras deverdo preparar-se para os desafios,
barreiras e empecilhos que surgirdo quando a proposta é ser uma fornecedora de
insumos, matéria-prima de qualidade e confiavel ao mercado internacional, nada
também obstante do mercado local. Nesse sentido, seréo retratados alguns desses
itens no que se refere ao processo de exportacdo de sementes de milho OECD para

os Estados Unidos.



| REFERENCIAL TEORICO

Aqui serdo evidenciados os fundamentos operacionais para a pratica do
comeércio exterior, o qual se pode dizer que séo as formas utilizadas na relacdo de
compra e venda de produtos e servicos, com empresas ou 0rgdos governamentais
de outros paises. Neste capitulo serdo abordados varios assuntos que dao
importancia a atividade exportadora tais como? O motivo que leva as empresas a

exportar, surgimento das exportagdes no Brasil e outros.

1.1 - Surgimento das exportacdes no Brasil

Os primeiros interesses em exportar um produto brasileiro surgiram através
de navegantes portugueses e espanhdis no periodo de 1500, quando Portugal
conseguiu exclusividade no comércio com a colbnia, que na época, era dirigida ao
mercado externo.

O primeiro produto exportado pelo Brasil foi o Pau Brasil no periodo de 1500
a 1822 que era usado no exterior, pois possuia um pigmento em sua madeira onde
0S europeus extraiam e usavam como tinta para tingir tecidos. J4 o segundo produto
cultivado e exportado pelo Brasil foi a cana de acucar. Nesta época a pecuaria nao
tinha sua atividade em alta e ndo estava integrada no mercado externo®.

No periodo de 1822 a 1889 o principal produto exportado foi o café que foi
reconhecido como o produto gerador de renda. De acordo com a Biblioteca Virtual
do Governo do Estado de Sao Paulo( 2014) o café chegou a representar 60% das
exportacdes no Brasil e com isso 0 aclcar comegou a entrar em crise ja que a
quantidade exportada foi reduzida.

Nesta época também surgiu interesse em exportar borracha para fabricar
pneus de bicicletas, cacau e algodao®.

Os periodos anteriores até 1930, a economia brasileira dependia do bom
desempenho das suas exportagdes que, era de produtos vinculados a commodites

agricolas, com isso o Brasil ficou caracterizado como uma economia

! Biblioteca Virtual do Governo do Estado de Sdo Paulo.
2 Biblioteca Virtual do Governo do Estado de Sdo Paulo.



agroexportadora, pois os produtos que destinavam ao mercado internacional era
cana de acUcar, algodao, café, borracha e outros®.

O desempenho econbmico nessa época, dependia das exportacbes dos
produtos primarios e estes variavam conforme 0s precos internacionais, com isso a
economia brasileira ficava exposta a uma elevada queda externa. Como o principal
produto exportado era o café e o preco de compra e venda dependia das condi¢des
de mercado, nos momentos bons a demanda aumentava e nos momentos de crise
ela se retrafa®.

Os principais paises que importavam o café eram, os EUA e a Inglaterra,
que influenciavam diretamente no comportamento da demanda. Mesmo sendo o
Brasil considerado o maior produtor do mundo de café, ndo conseguia influenciar
NOS precos, pois 0s outros paises também atuavam na oferta, com isso a principal
dificuldade de uma economia agroexportadora € a oscilacdo de precos do produto
primario exportado.

De acordo com Gremaud, Vasconcellos e Junior (2002), as principais
caracteristicas dos paises agroexportadores sao:

e A exportacao € a variavel quase gue exclusiva na determinacao da Renda
Nacional e sua unica fonte de dinamismo.

e A pauta de exportacdo possui base estreita, isto €, ela é fortemente
concentrada em poucos produtos primarios.

e As importacdes constituem uma fonte flexivel de suprimento de bens para
atender a boa parte da demanda interna.

e A pauta de importacdes inclui ndo apenas produtos e matéria prima de
origem natural ndo disponivel no pais como também bens de consumo e de capital.

Apbs o periodo de 1930 até 1964 o café sofreu uma queda nos precos e
com isso 0 governo incentivou o cultivo de outros produtos. Nesse periodo houve
uma grande crise no balanco de pagamentos brasileiros, pois as exportacfes cairam
e a balanca de capital tornou-se negativa. Para Gremaud, Vasconcellos e Junior
(2002) a forma como o Brasil fez frente a crise, provocou o que se chamou de

deslocamento do centro dindmico da economia brasileira.

® Biblioteca Virtual do Governo do Estado de Sdo Paulo.
“ Biblioteca Virtual do Governo do Estado de S&o Paulo.



Deslocamento do centro dinamico refere-se ao periodo em que o elemento
essencial na determinagcdo do nivel de renda da economia brasileira deixa
de ser a demanda externa, como ¢é tipico de uma economia
agroexportadora, e passa a ser atividade voltada ao mercado interno, mais
precisamente o0 consumo e especialmente o investimento doméstico
(GREMAUD; VASCONCELLOS; JUNIOR, 2002).

Com a crise que estava acontecendo houve a implementacédo do processo
de substituicdo da importagao (PSI), que para ser implantado passou por algumas
dificuldades como a tendéncia ao desequilibrio externo que ocorreu por varias
razdes, como a politica cambial, a falta de competitividade e a elevada demanda por
importacdes. Além dos fatores citados anteriormente o PSI sofreu mais dificuldades
na implementacdo porque o estado aumentou a sua participacdo na economia,
houve aumento do grau de concentracdo de renda e a escassez de fonte de
financiamento.

Ja no periodo de 1964 a 1985 o Brasil buscou explorar outros produtos além
de café, borracha, Pau Brasil e cana de aclucar. Com a exploracdo desses novos
produtos o Brasil passou a exportar mais bens de consumo duraveis e com 0s bens
de consumo néo duraveis, ndo obteve muito sucesso (....... ).

Atualmente verifica-se que as exportacdes foram aumentando a cada ano,
gue foram criadas exigéncias, normas e regras para controle e garantia de qualidade

e seguranca nos materiais exportados.

1.2 — Fatores que influenciam as exportagdes e importagcdes

Para Maia (2000) a importacdo pode ser conveniente por permitir ao pais
comprador adquirir uma mercadoria de alta tecnologia, obtida por meio de carissima,
pesquisa e de muitos anos de experiéncia. O autor ainda alega que os produtos
destinados a exportacdo ndo devem ser tributados, isso porque atualmente é bem
grande a concorréncia no mercado internacional, de forma que os artigos com
precos majorados, devido a impostos, ndo conseguem ser vendidos. Costuma-se
dizer que é dificil exportar mercadorias e impossivel exportar impostos. Portanto, os
principais paises nao tributam suas exportagoes.

As organizacdes se interessam na atividade exportadora pois esta traz
beneficios como o aumento da produtividade, o aperfeicoamento dos processos
produtivos, a diminui¢do da carga tributaria, 0 aumento da capacidade inovadora e 0

aperfeicoamento de recursos humanos e dos processos industriais e comerciais.



Além de todas essas vantagens, também proporciona para a empresa, maior

seguranca contra as oscilacdes dos niveis de demanda interna.

O principal motivo para exportar € obter recursos para pagamento das
importacdes do pais necessérias a sua vida econdmica. O exportador, além
de o pais obter divisas, absorve tecnologia e alcanca maior produtividade.
Exportacéo ¢ a atividade que proporciona a abertura do pais para mundo. E
uma forma de se confrontar com os demais parceiros e, principalmente,
freqlientar a melhor escola de administracao, ja que lidando com diferentes
paises, 0 pais exportador assimila técnicas e conceitos a que ndo teria
acesso em seu mercado interno (VAZQUEZ, 1999).

Para Minervini (1997) sédo varias as motivacfes que levam as empresas a
exportar seus produtos para o mercado internacional como:

e Necessidade de operar em um mercado de volumes que garantam uma
dimensado industrial da empresa. Com isso as empresas buscam alcancar uma
economia de escala que consigam garantir competitividade de mercado.

e Pedidos casuais de importadores. Esses pedidos sdo para demonstrar os
seus produtos através de feiras internacionais.

e Dificuldade de vendas no mercado interno. Em algumas situacdes as
empresas nao estdo conseguindo sucesso no mercado interno com isso buscam o
mercado internacional como reflgio para conseguir vender seus produtos.

e Para diversificar riscos. Quando em um pais a empresa nao esta bem
financeiramente em outro pais ela pode estar em alta e com isso, ela consegue
levantar a que esta com dificuldade.

e Para melhorar a imagem dos fornecedores, bancos e clientes. Quando
uma empresa que exporta quer adquirir maior prestigio, status ela busca a
exportacao, pois reflete em suas operacdes no mercado interno.

e Para equilibrar-se contra a entrada de competidores no mercado interno.
Com a exportacdo, pode-se dizer que as empresas que exportam conseguem
diminuir o impacto da presenca de concorrentes no mercado interno.

e Para uma estratégia de desenvolvimento da empresa. Quando uma
empresa ndo consegue se desenvolver no mercado interno, ela busca o mercado

externo como estratégia para se desenvolver e crescer.

Os motivos que levam uma empresa a exportar sdo: exportagdo como uma
exigéncia de politica econdmica nacional, lucros nas vendas externas
motivam 0 empresario a atuar nessa area, a exportacdo pode funcionar
como um redutor de riscos, granjeamento de prestigio, a exportacao
atendera a uma necessidade do pais importador (VAZQUEZ, 1999)



O Brasil considera a exportacao importante pois contribui para a geracao de
renda e novos empregos. As empresas quando nao produzem para exportar sofrem
concorréncia das empresas estrangeiras dentro do préprio pais e quando isso
acontece para a empresa manter a participacdo no mercado interno, ela precisara

modernizar — se e tornar — se competitiva na escala internacional.

1.3 - O que exportar e para onde exportar

De acordo com o Departamento de Promocao Comercial (DPR) do Ministério
das Relacbes Exteriores (2004) no momento em que a empresa decide fazer parte
do mercado externo ela terd que decidir o que deseja exportar, precisara identificar
dentro de seus produtos aquele que atenda as necessidades e preferéncias dos
consumidores do mercado estrangeiro a ser explorado. Também serd necessério
gue a empresa reuna informacdes sobre o pais ou paises que ela deseja atuar no
mercado, isto para saber quais sdo suas preferéncias e exigéncias para a compra de

seus produtos.

Apbs identificar os paises e o tipo de produto que atende as necessidades
do consumidor estrangeiro, a empresa devera adaptar parte de sua linha de
producdo para gerar com qualidade os bens destinados ao mercado
externo. A empresa que possui interesse em exportar devera também
participar de promoc¢des comerciais, feiras e exposi¢des de seus produtos,
pesquisa de mercado e buscar capacitacao de recursos humanos para atuar
e conseguir conquistar espago no mercado internacional (DPR, 2004).

As empresas que possuem o interesse de exportar deverdo tomar alguns
cuidados como: verificar se o produto atende as necessidades do mercado,
verificar se o produto atende as necessidades especificas, verifica se o
produto apresenta vantagens para o mercado-alvo, verificar se o produto é
compativel com o clima, se néo fere sentimentos religiosos e n&o contraria
hébitos locais, verificar se o0 sistema de pesos e medidas utilizados em seu
produto atende as exigéncias do mercado a ser atingido, confirmar se o
idioma utilizado na embalagem do produto € o do mercado local ou se o
produto podera ser comercializado com rétulo em portugués e checar se a
embalagem € apropriada para o transito até a fronteira do pais e no seu
interior até a chegada no destino (VARQUEZ, 1999).

Ja Minervini (1997) diz que “as empresas usualmente exportam para os
mercados mais proximos, mercados em rapido crescimento, mercados mais
similares culturalmente, mercados onde a competicdo é menos agressiva e

mercados grandes”.



Em resumo, quando o pais ou empresa decide fazer parte do mercado
externo tera que saber qual o pais ou para quais paises deseja exportar seu produto
e ter conhecimento de todos os requisitos, normas e exigéncias do pais importador.

Pois tera que cumprir com todas as exigéncias que sao feitas pelo pais
importador para que seu produto chegue ao destino final nas condicbes
estabelecidas.

1.4 - Como iniciar as exportacdes

Para iniciar as exportacdes, as empresas deparam-se com as exigéncias
legais e administrativas do processo de exportacao.

De acordo com Vazquez (1999) “a primeira providéncia que o empresario
devera tomar € registrar a empresa no SISCOMEX (Sistema Integrado de Comércio
Exterior) ligado a rede Serpro e administrativa pelo Ministério da Fazenda e

Industria, Comércio e Turismo”.

O SISCOMEX consiste na adocdo de sistematica administrativa baseada
em intercAmbio eletrdnico de dados. Foi desenvolvido a partir da
necessidade de integrar as atividades afins de Secex — Secretaria de
Comercio Exterior, Banco Central do Brasil e Secretaria da Receita Federal,
preservando suas funcdes basicas, unificando a racionalizando rotinas
relativas ao registro, acompanhando e controlando as diferentes etapas de
uma operacao de comercio exterior (VAZQUEZ, 1999).

Para o Departamento de Promocdo Comercial (DPR) do Ministério das
Relacdes Exteriores (2004) o SISCOMEX é conhecido como:

SISCOMEX ¢é o sistema informatizado que integra as atividades de registro,
acompanhamento e controle de comercio exterior, realizadas pela
Secretaria de Comércio Exterior (SECEX) do Ministério do
Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior (MDIC), pela Secretaria da
Receita Federal (SRF) e pelo Banco Central do Brasil (BACEN), 6rgaos
“gestores” do sistema. Participam ainda do SISCOMEX, como d&rgéos
“anuentes”, no caso de algumas operacdes especificas, o Ministério das
Relagbes Exteriores, o Ministério da Defesa, o Ministério da Agricultura e do
Abastecimento, o Ministério da Salde, o Departamento da Policia Federal,
o Instituto Brasileiro do Meio Ambiente e dos Recursos Naturais Renovaveis
— IBAMA e outros (DPR, 2014).

Ja Vazquez (1999) diz que os principais objetivos do SISCOMEX sao:
e Simplificar e padronizar as operagbes de comeércio exterior, com

acentuada reducédo da carga burocratica.
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e Agilizar ao maximo as operacfes de embarque de mercadoria destinadas
a exportacao.

e Reduzir ao minimo o tempo de liberagdo das mercadorias importadas.

e Dispor de controles automaticos e unificados, por meio de recursos
eletronicos.

e Gerar estatisticas confiaveis e tempestivas.

¢ Inibir a tentativa de fraudes.

e Ampliar o numero de pontos de atendimento no pais e motivar a

participacdo de novas empresas no COmMercio exterior.

O SISCOMEX permite os seguintes registros:

RE — Registro de exportacdo, que é o conjunto de informacdes de natureza
comercial, financeira, cambial e fiscal que caracterizam a operacdo de
exportacdo de uma mercadoria e definem seu enquadramento.

RV — Registro de venda € o conjunto de informac¢des que caracteriza
instrumento de venda de commodites ou de produtos negociados em bolsa
relacionados em atos publicos de secretaria de comércio exterior (SCE),
gue deve ser objetivo de registro no SISCOMEX, previamente a solicitacdo
de registro de exportagéo parcial ou integrada a mercadoria.

SD — Solicitagdo de despacho é efetuada pelo despachante da empresa,
gue objetiva colocar a operagéo apta para o desembaragco aduaneiro de
exportacao.

RC - Registro de operagfes de crédito sdo informacdes de natureza
comercial, financeira e cambial, que caracterizam as vendas de mercadorias
e servigos ao exterior, realizadas para pagamentos em prazos superiores hi
180 dias (VAZQUEZ, 1999).

O SISCOMEX foi criado para ajudar tanto o exportador quanto o importador
pois facilita, padroniza e agiliza as operac6es do comercio exterior.

Para iniciar as exportacfes € preciso tomar algumas providencias de acordo
com o Comité de Exportacdo da ABRE, cujas providéncias sao:

1° - Preparar a empresa. Efetuar o registro de exportador na Secretaria de
Comércio Exterior do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior
(MDIC) ou na Delegacia da Receita Federal mais proxima;

2° - Selecionar um canal para a exportacédo dos produtos. Caso a exportacéo
nao seja direta, a empresa podera utilizar consoércios de exportacdo, trading
companies®, agentes de comércio exterior, empresas comerciais exportadoras etc.;

3° - Identificar os mercados. Estabelecer contato com compradores

(importadores) no exterior. Ao identificar o importador, fornecer informagdes sobre

® Empresas Comerciais.
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quantidade disponivel, aspectos técnicos, condi¢cdes de venda, prazo de entrega e
preco unitario da mercadoria;

4° - Andlise de mercado para avaliar a viabilidade da exportacdo. Uma vez
identificado o mercado a empresa deve efetuar uma analise com relacédo a precos
praticados no pais, diferencas cambiais, nivel de demanda, sazonalidades,
embalagens, exigéncias técnicas e sanitarias, custo de transporte, e outras
informacdes que influenciardo a operacao;

5° - Contato inicial com o importador. Identificado o cliente, € imprescindivel
que seja enviado a ele o maior numero possivel de informagdes sobre o produto,
pode-se utilizar catdlogo, lista de precos, amostra;

6° - Confirmado o fechamento do negdcio, o exportador deve formalizar a
negociacdo enviando uma fatura pro-forma. Nao existe um modelo de fatura pro-
forma. Nela devem constar informacdes sobre o importador e o exportador,
descricdo da mercadoria, peso liquido e bruto, quantidade e preco unitario e total,
condicdo de venda e modalidade de pagamento, meio de transporte, e tipo de
embalagem;

7° - Caso ndo haja mercadoria em estoque o exportador deve agilizar a
producédo, atento as questdes como controle de qualidade, embalagem, rotulagem e
marcacgao de volumes;

8° - Confirmacdo da carta de crédito. Embora haja outras formas de
pagamento, o grau de seguranca oferecido pela modalidade Carta de Crédito torna o
instrumento o mais utilizado no comércio internacional. O exportador devera pedir ao
importador a abertura da carta de crédito. Ao final do processo o banco enviara
copia ao exportador;

9° - O exportador devera providenciar a emissdo dos documentos de
exportacdo ou embarque. Os documentos exigidos para o transporte da mercadoria
no pais de origem s&o: o romaneio de embarque, a nota fiscal e os certificados
adicionais, quando necessarios. J4 os documentos necessarios para o embarque ao
exterior sdo: 0 romaneio de embarque, a nota fiscal, o registro de exportagédo, 0s
certificados e o conhecimento de embarque (emitido apés o embarque);

10° Efetuar a contratacdo da operacdo de cambio, ou seja, negociar com a
instituicdo financeira autorizada o pagamento em reais ou a conversao da moeda
estrangeira recebida pela aquisicdo das mercadorias exportadas. Esta operacdo é

formalizada mediante um contrato de cambio;
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11° - Embarque da mercadoria e despacho aduaneiro. Apés todos estes
procedimentos devera ser efetuado o embarque da mercadoria e desembaraco na
aduana (alfandega). O embarque aéreo ou maritimo da mercadoria € efetuado por
agentes aduaneiros mediante o pagamento da taxa de capatazia®. O embarque
rodoviario é efetuado no proprio estabelecimento do produtor, ou em local pré-
estabelecido pelo importador. A liberagdo da mercadoria para embarque é feita
mediante a verificacdo fisica e documental realizadas por agentes da Receita
Federal nos terminais aduaneiros. Todas as etapas do despacho aduaneiro séo
feitas através do SISCOMEX;

12° - Preparacdo dos documentos pés-embarque. Os documentos exigidos
para negociacdo junto ao Banco (pagamento) sdo: a fatura comercial, o
conhecimento de embarque, a letra cambial ou saque, a carta de crédito (original), a
fatura e/ou visto consular, os certificados adicionais (quando necessario), a apdlice
ou certificado de seguro (caso a condi¢ao seja CIF) e o borderd ou carta de entrega.
Ja os documentos contabeis (arquivamento) sdo: a fatura comercial, 0 conhecimento
de embarque, a nota fiscal, a apdlice ou certificado de seguro e o contrato de
cambio;

13° - Apresentacdo dos documentos ao banco do importador. No caso da
operacdo ter sido efetuada com carta de crédito deve-se apresentar ao banco
indicado pelo importador os documentos que comprovem que a transacdo foi
efetuada conforme combinado; e

14° - Liguidagdo do cambio. ApOs a transferéncia para o banco do
exportador devera ser feita a liquidagdo do cambio conforme as condi¢Bes descritas
no contrato de cambio. O recebimento devera ser em R$ (reais).

Verifica-se que para iniciar o processo de exportacdo sao necessarias varias
providéncias antes de encaminhar o produto ao importador. Essas providéncias séo
exigidas como forma de legalizar e documentar o processo de exportacéo. Atraves
dos documentos exigidos pode-se fazer o rastreamento do produto e verificar a sua

origem e destino.

® Direito, taxa de alfandega.
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1.5 - Como séao formados os precos de exportacao

Para formar os precos de exportacdo é preciso fazer um estudo detalhado

das condicdes de mercado, para que a empresa nao venha a ter prejuizos no futuro.

A determinacdo do preco é influenciada por duas forcas que atuam em
direcdes opostas. Por um lado, o custo de producdo e a meta de lucro
maximo tendem a elevar o0 prego, por outro, as pressdes competitivas no
mercado internacional induzem a redugdo no preco. No médio prazo, o
preco escolhido determinara a viabilidade da atividade exportadora”.
Departamento de Promogédo Comercial (DPR) do Ministério das Relag6es
Exteriores (2004).

As exportacdes possuem alguns fatores que influenciam nos seus precos,
esses fatores de acordo com o Departamento de Promocao Comercial (DPR) do
Ministério das Rela¢des Exteriores (2004) séo: os custos de producéo, 0s potenciais
dos competidores, as despesas das exportacdes, despesas com despachantes e
outros, o comportamento dos consumidores, as novas tecnologias e os esquemas
de financiamento a exportacao.

Em resumo observa-se que o0s precos sao formados através de varios
estudos e andlise de fatores que podem influenciar diretamente no valor da

mercadoria.

1.6 - Formas de pagamento das exportagdes

Para realizar a exportacdo dos produtos considera-se necessario que o pais
importador efetue o pagamento para o pais exportador. Esses pagamentos podem
ser efetuados de trés formas: pagamentos antecipados, cobranca a vista ou a prazo,
carta de crédito a vista ou a prazo.

De acordo com Sea Commerce — Comércio Exterior Sem Fronteiras(2010) o
pagamento antecipado € feito da seguinte forma: o importador envia, através de
cheque ou ordem de pagamento bancario, 0 pagamento da operacdo ao exportador
antes do embarque da mercadoria para o exterior. Ja a cobranca a vista ou a prazo
o importador efetua o pagamento da exportacdo, a vista ou a prazo, apos a
mercadoria chegar ao destino no exterior e a carta de crédito, a vista ou a prazo, o
importador solicita a um banco no seu pais, antes do embarque da mercadoria, que
garanta o pagamento da operagcdo, mediante a abertura de uma carta de crédito a

favor do exportador, mediante a abertura da carta de crédito a favor do exportador,
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cujo pagamento ocorrerd no momento em que foram entregues corretamente pelo
exportador ao banco negociador da carta de crédito no pais exportador todos os
documentos de exportacdo exigidos.

Ja para Maia (2000) as modalidades de pagamento séo:

e Remessa antecipada, a qual o importador remete previamente o valor da
transacéo, ou seja, primeiro paga para depois receber a mercadoria.

e Remessa sem saque onde o exportador envia diretamente ao importador
a fatura e o conhecimento de embarque essa modalidade é mais usada entre filial.

e Cobranca onde o importador contata o exportador e fecha o negdcio, o
exportador embarca a mercadoria, logo ele entrega os documentos ao banco de seu
pais, onde o banco do exportador remete documentos ao banco do importador, o
banqueiro do importador chama o cliente, o importador vai ao banco e retira 0s
documentos e efetua o pagamento, de posse dos documentos o importador vai a
Alfandega e retira a mercadoria, o banco do importador remete o valor da transacéo
ao banco do exportador e o banco do exportador efetua o pagamento ao exportador.

e Carta de crédito onde o exportador entra em contato com o importador, o
importador dirige-se ai seu banco para abrir a carta de crédito, a agéncia importador
pede a agéncia exportador para avisar a carta de crédito, o banco exportador
entrega a carta de crédito ao exportador que embarca a mercadoria e entrega 0s
documentos de embarque ao seu banco (neste caso recebe o valor da exportacdo).
Depois 0 banco exportador remete os documentos ao banco importador, o banco
importador entrega ao importador os documentos (fatura, conhecimento de
embarque apdlice de seguro), de posse dos documentos o importador retira a

mercadoria.

1.7 - Tipos de transportes internacionais

Como forma de padronizar e criar condicdes de operacionalidade nas
operacoes de importacao e exportacdo sao utilizados os incoterms, que representam
exatamente uma forma de condicionar tais operacdes a uma pratica viavel,
transparente e aceita pelos agentes envolvidos nesse processo.

Os incoterms sao entendidos como termos ou condicbes de vendas que
definem as transacdes internacionais de mercadorias, as condicbes em que 0S

produtos devem ser exportados.
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Para o DPR (2004) uma operacdo de comércio exterior com base nos
incoterms reduz a possibilidade de interpretacdes, controversas e de prejuizos a

uma das partes envolvidas.

A importancia dos incoterms reside na determinacdo precisa do momento
da transferéncia de obrigac6es, ou seja, do momento em que o exportador €
considerado isento de responsabilidades legais sobre o produto exportado.
Os incoterms definem regras apenas para exportadores e importadores, nao
produzindo efeitos com relacdo as demais partes, como transportadoras,
seguradoras, despachantes e etc (DPR, 2004).

Ja para Maia (2000) os incoterms tém o objetivo de diminuir os conflitos que
prejudicam o Comércio Internacional, a Camara de Comércio Internacional, sediada
em Paris, definiu clausulas, relativas a direitos e obrigacbes de cada parte
(compradores e vendedores), nas compras e vendas das mercadorias.

Os incoterms de acordo com o Lunardi (2000) apresentado no site

apreendendo a exportar sao divididos nas seguintes categorias:

1- A Disposigao

Nesta categoria 0 comprador é responsavel por todos os riscos envolvidos
no momento da coleta e € obrigado a arcar com todos os custos. A mercadoria fica
disponivel para o comprador na empresa do vendedor e ele realizara a coleta das
mesmas. Esta categoria pode ser usada em qualquer modalidade de transporte.

2- Livre no transportador

Neste o vendedor é responsavel pela mercadoria até o momento que ele
entrega a mercadoria ao transportador internacional indicado pelo comprador. A
partir do momento que ele entrega a mercadoria ao transportador internacional a
responsabilidade passa a ser do comprador e as despesas que possam surgir

também. Essa categoria pode ser usada em qualquer modalidade de transporte.
3- Livre ao lado do navio

Nesta situacdo a responsabilidade do vendedor termina apés a mercadoria
ser colocada dentro do navio do transportador ou em embarcacoes utilizadas para o
carregamento. Nesta categoria € de responsabilidade do vendedor organizar todo o
processo da mercadoria para a exportagcdo. O comprador passa a ter
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responsabilidade apds a mercadoria ter sido embarcada. As despesas de custos
com carregamento, pagamento de frete e seguros sao por conta do comprador. Essa

categoria € usada apenas para transporte aquaviarios (maritimo fluvial).

4- Livre a bordo

Neste caso o vendedor encerra suas responsabilidades apés a mercadoria
ser transportada para o0 navio no porto de embarque a partir disso as
responsabilidades quanto a perdas e danos sédo do comprador.

Essa categoria € usada exclusivamente no transporte aquaviario (maritimo

fluvial).

5- Custo e frete

Nesta categoria o vendedor é responsavel por todas as despesas até o
momento que ele coloca a mercadoria no navio. Apds ele colocar a mercadoria no
navio as responsabilidades passam a ser do comprador. Caso o comprador tenha
interesse em se resguardar de riscos de roubos, perda ou danos ele terd que
contratar e pagar o seguro da mercadoria. Essa categoria € usada exclusivamente

no transporte aquaviario (maritimo fluvial).

6- Custo seguro e frete

As responsabilidades e despesas das mercadorias sao transferidas do
vendedor para o comprador a partir do momento que a mercadoria € embarcada.
Ficam na responsabilidade do comprador os riscos apés o embarque da mercadoria.
Nesta categoria o vendedor € obrigado a contratar e pagar o prémio do seguro do
transporte principal, esse seguro tém cobertura minima caso o comprador queira
efetuar seguro complementar fica na responsabilidade do vendedor de providenciar.

Categoria utilizada para transportes maritimos e fluviais.

7- Transporte pago até destino

O vendedor é responsavel por contratar e pagar o frete para levar as
mercadorias ao local de destino designado. Ap6s a mercadoria ser entregue para o
transportador os riscos por perdas e danos passam a ser do comprador. Essa

categoria é utilizada para qualquer tipo de transporte.
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8- Transporte e seguros pagos

As responsabilidades do vendedor sao iguais a categoria CPT, apenas
acrescenta que o vendedor é responsavel por contratar e pagar o seguro até o

destino final. Essa categoria € utilizada para qualquer tipo de transporte.

9- Entregue na fronteira

As responsabilidades de entregar a mercadoria na fronteira antes da divisa
aduaneira arcando com o0s custos e riscos sdo do vendedor. A entrega da
mercadoria é realizada a bordo do veiculo transportador sem descarregar apos feito
todo esse processo as responsabilidades sdo transferidas para o comprador.

Essa categoria é utilizada para transporte terrestre.

10- Entregue a partir do navio (porto de destino designado)

E dever do vendedor colocar a mercadoria & disposicdo do comprador, as
despesas e riscos até o porto de destino antes da descarga séo do vendedor. Essa
categoria € utilizada para transporte aquaviarios.

11- Entregue no cais

O vendedor é responsavel por todos os riscos, despesas e descarga da
mercadoria até o cais, a partir dai a responsabilidade passa a ser do comprador, ou
seja, o comprador fica com a responsabilidade da importacdo. Essa categoria é

utilizada para transporte aquaviarios.

12- Entregue direitos ndo pagos

O vendedor coloca a mercadoria a disposicdo do comprador no ponto de
destino sem estar desembaracada para importacdo e sem descarregar do veiculo
transportador.

Nesta categoria o vendedor devera assumir todas as despesas e riscos
envolvidos até a entrega da mercadoria no local. Para essa categoria fica na
responsabilidade do comprador pagar 0os impostos e outros encargos oficiais por

motivo de importagcdo. Essa categoria é utilizada em qualquer modalidade de

transporte.
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13- Entregue direitos pagos

Nesta categoria é de responsabilidade do vendedor entregar a mercadoria
desembaracada para a importagcdo ao comprador no local de destino designado.

Essa categoria se encaixa em qualquer modalidade de transporte.

Em resumo pode-se dizer que as categorias dos incoterms sdo formas e
responsabilidades que o vendedor e comprador possuem sobre a entrega e 0
transporte das mercadorias. A categoria EXW a mercadoria devera ser entregue ao
comprador no estabelecimento do vendedor, as categorias FCA, FAS e FOB que a
mercadoria é entregue a um transportador internacional de confianca do importador.
Ja as categorias CFR, CIF, CPT e CIP a contratacdo do transporte fica na
responsabilidade do vendedor, mas ele néo fica responsavel por assumir qualquer
tipo de danos ou riscos que venham a ter com a mercadoria.

E as categorias DAF, DES, DEQ, DDU e DDP o vendedor é o responsavel

por todas as despesas e riscos para entregar a mercadoria no local de destino.

1.8 — Barreiras ao Comércio Internacional

Como toda e qualguer negociacdo existe fatores que dificultam as
exportacdes 0s quais sdo conhecidos como barreiras ao comércio internacional.
Essas barreiras sdo exigéncias criadas por paises, governos e outros.

Para Maia (2000) sdo considerados como barreiras ao comércio
internacional os seguintes itens:

e Generalidades: séo as dificuldades encontradas na questdo de moedas,
idiomas, pesos e medidas, alfabetos e legislagdes.

e Producdo a producédo: sdo dificuldades encontradas com o objetivo de
proteger a producao nacional.

e Protecdo a exploragdo da natureza: sdo as preocupacdes que cada pais
possui quanto a natureza, o uso de matéria-prima e com as pessoas.

e Protecdo ao trabalho: séo as dificuldades relacionadas a falta de méo-de-
obra, pleno emprego (praticamente o nimero de empregos € igual ao nimero de

trabalhadores) e/ou desemprego.



19

e Protecdo ao capital: s&o meios que 0s paises procuram para proteger o
capital nacional, criando muitas vezes barreiras inadequadas ao capital estrangeiro.

e Desvios de modelo de comércio livre: sdo formas usadas para vender a
mercadoria no exterior e sdo conhecidas como: dumping (vender no exterior por
preco abaixo do custo de producao), oligopdlio (0 mercado permanece apenas nas
maos de alguns concorrentes), trust (fusdo de varias empresas de forma a tender
para o monopolio) e cartel (estratégia utilizada para eliminar a concorréncia).

e Esquemas protecionistas: sdo os subsidios, as tarifas alfandegarias ou
barreiras alfandegéarias que sdo meios utilizados para proteger a industria nacional,
as taxas multiplas de cambio (usadas para controlar a importacéo), as licencas de
importacdo e exportacdo que possui o objetivo de controlar e monitorar as entradas
e saidas dos produtos dos paises e as cotas de importacdo que sdo barreiras nédo
alfandegarias que afetam principalmente as exportacbes dos paises em
desenvolvimento.

e Barreiras técnicas: sdo barreiras que ndo estabelece valores sobre a
exportacdo ou importacdo de qualquer produto, elas estabelecem origem nas
questdes de cultura, religido, higiene e exige caracteristica especifica dos produtos.

Ex.: Os Estados Unidos para importar abacaxi exige aos paises
exportadores que o grau de acidez da fruta seja igual ao do Havai que é o grande
exportador de abacaxi para o pais.

e Barreiras ecoldgicas: sdo exigéncias feitas para defender e proteger o
meio ambiente de qualquer ameaca a natureza.

e Barreiras burocraticas: sdo exigéncias feitas por 6rgaos, paises e cidades
gue fazem vistorias aos estabelecimentos e aos produtos/mercadorias.

e Barreiras contra Drogas: sao exigéncias feitas através de valores ou
aliquotas para ajudar a combater o trafico de drogas.

e Dumping social: sdo os paises desenvolvidos que acusam 0S menos
desenvolvidos de vender seus produtos mais baratos devido aos baixos salarios.

e Etiqueta social: sdo selos que seriam afixados nos produtos originarios
dos paises que respeitam um conjunto de normas trabalhistas.

e Barreiras desleais contra a concorréncia: sdo exigéncias feitas para evitar

as concorréncias desleais e o contrabando das mercadorias.
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Enfim, conclui-se que as barreiras sdo divididas em alfandegéarias e néo
alfandegarias.

As barreiras alfandegarias sédo consideradas aquelas que impdem valores, ja
as barreiras ndo alfandegarias sdo aquelas que ndo impdem valores sobre as

mercadorias.
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Il PROCEDIMENTOS METODOLOGICOS

A pesquisa buscou embasamento tedrico na area de comeércio exterior, mais
precisamente, no estudo de certificacbes e exportacdes pela OECD, com o proposito
de compreender o processo burocratico dessa certificagdo nas empresas
sementeiras, portanto, fazendo jus um resgate tedrico que fundamentam as analises
apresentadas.

Este estudo sobre os procedimentos de certificacdo e exportagdo OECD de
sementes de milho para os Estados Unidos é classificado, como exploratério, sendo
em geral estruturado e especificamente criado para compreender os procedimentos
€ normas para conseguir o objetivo.

Por outro lado, utiliza materiais que nao receberam ainda um tratamento
analitico e tem como limitacbes a ndo representatividade e a subjetividade dos
documentos, porém possui a vantagem por ndo exigir contato com os sujeitos da
pesquisa, baixo custo por exigir apenas disponibilidade de tempo, além de ser uma
fonte rica e confiavel dos dados, segundo Gil (2002).

Neste estudo, merece destaque citar que sua conducdo deu-se por vias
qualitativas, procurando compreender os procedimentos através de analise de
documentos disponiveis pela organizacao e pesquisas bibliogréficas.

Também merece salientar que o presente trabalho foi desenvolvido através
de fontes secundarias, por ter sido desenvolvido com base em livros da &rea, ou
seja, foram utilizadas obras da literatura relacionada no referencial teérico deste

estudo, contando ainda com pesquisas em sites e documentos da empresa.
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I ANALISE E DISCUSSAO DOS RESULTADOS

Neste capitulo serdo demonstrados e analisados os procedimentos de
certificagcdo e exportagdo de sementes de milho. A certificagdo pode ser considerada
um sistema de avaliagcdo de processos, sistemas ou produtos, seguindo normas e
critérios que visam verificar o cumprimento de requisitos e normas que Sao
estabelecidos pelo Ministério da Agricultura e demais orgaos ligados a verificacao
fitossanitaria. As empresas buscam pelas diversas certificacdes a credibilidade que
se adquire nos processos e produtos, em um contexto internacional. Atualmente
todos os paises possuem exigéncias pelas quais sdo necessarias as certificacoes,
como no caso de produtos agricolas, sdo exigidas certificacfes fitossanitarias,
OECD, certificado de qualidade, requisitos de seguranca, respeito social, ambiental

€ outros.

3.1 — Norma OECD e Paises Filiados’

A norma OECD é regida por diretrizes que estabelecem padrdes de
qualidade em atendimento a uma certificagéo. A sigla OECD significa Organization
for Economic Co-operation and Development, que seria Organizacdo para
Cooperacdo e Desenvolvimento Econdmico. Essa norma foi criada em 14 de
dezembro de 1960, com sede em Paris — Franca. O sistema, hoje, é mais utilizado
pelos paises da Europa, além dos USA, Canada, México, Argentina, Chile e Africa
do Sul. Os paises podem se filiar ao sistema OECD como paises membros ou néo-
membros, mas que sejam integrantes da ONU. Ser um pais membro significa ter
uma identidade em termos de economia, cultura e propésitos de paises como o0s
citados acima, com os quais o Brasil ainda ndo se encaixa perfeitamente. O Brasil se
filiou como pais ndo-membro em 2001.Atualmente, existem 30 paises membros
filiados ao sistema OECD

A OECD tem como objetivos, 0 encorajamento do uso de sementes de alta
qualidade entre os paises participantes, a uniformidade do padrdo de sementes, o
desenvolvimento da agricultura e dos padrdes de qualidade, entre os paises
certificadores, além de reconhecimento internacional de certificacéo e qualidade dos

produtos, maior oportunidade no mercado externo e competitividade.

" Dados obtidos e adaptados a partir de documentos internos da empresa Du Pont do Brasil S/A Divis&o Pioneer
Sementes.
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Para solicitar o pedido de filiagdo ao sistema devem ser providenciados os
seguintes itens:

e Descricdo detalhada do plano nacional de certificacdo de sementes,
apresentando garantias de pelo menos trés anos de aplicacdo dessas regras.

e Lista dos cultivares que podem ser certificados pelo plano da OECD, num
futuro préximo.

¢ Indicacdes da disponibilidade de pessoal treinado

e Recursos necessarios a execucdo de vistorias de certificacdo dos
campos. O governo do pais determina uma Autoridade Designada (AD) para
implementar o plano do pais. Os nomes e enderecos desta AD serdo distribuidos
pela OECD de todos os paises integrantes do plano, sendo que representantes da
AD deverdo participar de reunides anuais para revisarem o0s planos. Uma vez
certificada, subentende-se que, as regras e diretrizes foram observadas no pais.

Existem trés categorias de sementes que sao passiveis de certificacéo,

séo elas:

e Pré-basicas: geracdo que antecede a basica,

e Basica

e Certificada: descendente da basica pode ser de 12 ou 22 geracéo.

3.2 —A empresa Pioneer e Norma OECD?®

O inicio de todo o processo entre a Pioneer e a OECD foi em 1997,
quando o departamento de exportacdo entrou em contato com o comité da OECD
solicitando uma visita para se filiar a norma e, consequentemente, conseguir
certificar os materiais produzidos pela empresa no esquema OECD, e exporta-los
pelo mesmo esquema. A visita de uma delegacdo da OECD s0 veio acontecer em
Janeiro de 1999, onde se percorreu do Rio Grande do Sul (matriz) até Brasilia, com
varias visitas a entidades certificadoras de sementes e empresas do setor
sementeiro. A filiacdo do Brasil veio acontecer em 2001 quando se conseguiu a
aprovacao para participar como pais ndo-membro da OECD, sendo que a Instrucéo

Normativa n° 003 foi definida em 03/04/2001, oficializando o acontecimento. Apos a

8 Dados obtidos e adaptados a partir de documentos internos da empresa Du Pont do Brasil S/A Divis&o Pioneer
Sementes.
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oficializacdo do processo foi emitido para a Pioneer o primeiro certificado de
materiais OECD.

Os principais paises que a empresa exporta que podem exigir a certificacao
OECD séao: Estados Unidos mais precisamente para Weslaco, Franca, Japao,
México, Argentina e o Paquistéo.

O custo que a empresa possui para certificar os materiais € de R$ 5,00 por
tonelada estimada de producdo. Esse pagamento € feito através da GRU (Guia de
Recolhimento da Uni&o) que é emitida através do site do Ministério da Fazenda® no
momento da solicitacdo de certificacdo, ou seja, uma semana apos o término de
semeadura do campo a ser certificado. Ao exportar, caso a quantidade produzida
exceda a estimada, uma GRU deve ser novamente gerada para efetuar o

pagamento da producao adicional certificada.

3.3 — Procedimento de Certificagcdo OECD de Sementes de Milho™

As sementes de milho a serem comercializadas nos paises que exigem a
certificacdo OECD devem ser certificados nas categorias pré-basicas, basicas e
certificada sendo que a descendente da basica pode ser de 12 ou 22 geracao. Para
solicitar a certificacdo é necessario seguir alguns critérios, que sao:

1° - Verificar se os materiais selecionados a exportacdo OECD constam na
lista de cultivares elegiveis pelo esquema OECD. Caso o material ndo conste na lista
de materiais elegiveis (0 que pode ser conferido no site especifico da OECD),
poderd ser solicitado a inclusdo dos mesmos mediante solicitacdo do produtor ao
mantenedor da cultivar. Essa lista de materiais certificados € atualizada anualmente.
Os requisitos exigidos para o material ser cadastrados na lista sdo: realizacado de
teste oficial em pelo menos um pais, ser distinta, homogénea e estavel e ter
apresentacao de descri¢ao precisa.

2° - No momento em que é fechado o contrato com o cooperante e
distribuido os materiais entre as areas escolhidas a serem certificadas, a empresa
inicia o processo de certificagdo do material, através do envio de toda a

documentacdo ao MAPA. Os documentos a serem enviados sédo: 1) Carta de

% www.stn.fazenda.gov.br
19 Dados obtidos e adaptados a partir de documentos internos da empresa Du Pont do Brasil S/A Divisdo Pioneer
Sementes.
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solicitacdo de abertura de processos de certificagdo Nao Definitiva ou Definitiva pelo
esquema OECD (contém todos os materiais solicitados), 2) Formulério de solicitacéo
para producdo de Sementes Certificadas OECD, 3) Termo de Compromisso, 4)
Projeto Técnico para producédo de sementes, 5) Descritores, 6) Comprovante que 0s
materiais constam na lista de materiais elegiveis, 7) Coépia do contrato com o
cooperante, 8) Pagamento da GRU (R$5,00 p/ tonelada produzida), 9) Copia das
etiquetas e certificados OECD dos materiais plantados, pois os campos instalados
devem ter os parentais semeados certificados OECD. Importante destacar que se o
processo for sob esquema de certificacdo definitiva deverdo ser colhidas amostras
para analise e obtencdo do certificado de laboratério credenciado, hoje no Brasil
somente o Lanagro, localizado na cidade de Belo Horizonte. Os documentos citados
acima, devem ser enviados em 03 vias e com 0 prazo minimo aproximado de 07
dias apds a semeadura do material.

3° - Depois de feito todo o processo acima, a documentacdo € enviada ao
SNPC/MAPA (Servico Nacional de Protecdo de Cultivares/Ministério da
Agropecuaria e Abastecimento) onde é protocolada e apos analise da
documentacéo, liberada ou néao a certificacdo OECD para o Material.

Uma vez liberada a certificagdo, com base no projeto técnico, o SNPC
planeja visitas aos campos através da DFA (Delegacia de Fiscalizacédo
Agropecuaria). Apoés as inspecdes, sdo emitidos os laudos, no passado a DFA emitia
um laudo de pré — florescimento e na udltima inspecdo emitia outro laudo de pré-
colheita, aprovando ou ndo a certificacdo OECD do material. Hoje fala-se na
realizacdo de cinco inspec¢des, sendo elas ocorridas da seguinte forma: 1° mais de
5% da area estiver em floracdo, 2° 50% da area, 3° 90% da area, 4° Pds emergéncia
e roguing e 5° na pré-colheita. Caso seja aprovada a certificacdo do material, apés a
colheita, o material € beneficiado, ensacado e etiquetado com a etiqueta da
certificacdo nao definitiva ou definitiva OECD na ocasido de saida do material da

unidade, seja para exportagéo ou para uso interno.
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3.4 — Procedimento de Exportacdo OECD de Sementes de Milho para os
Estados Unidos™

A documentacdo de exportacao requer alguns cuidados. Ndo basta apenas
se preocupar com a qualidade do produto. E necessario, também, preocupar-se com
as exigéncias e os requisitos de cada pais importador, pois a falta de um documento
aparentemente com grau de importancia nao tao relevante ou com algum erro no
preenchimento, podera causar prejuizos financeiros, desgastes e comprometimento
da imagem da empresa.

De acordo com os dados fornecidos pela empresa estudada, o procedimento
de exportacdo compreende varios passos como: 1) Definicdo do plano de
exportacdo; 2) Organizacdo das atividades e montagem do cronograma; 3)
Organizagédo e preparo das amostras; 4) Preparo do material a ser exportado; 5)
Conferéncia e emissdo das etiquetas; 6) Emissdo dos documentos exigidos; 7)
Identificacdo e embalagem do material; 8) Solicitacdo do Certificado e 9)
Carregamento.

O primeiro procedimento consiste em definir o plano de exportacéo, ou seja,
definir os materiais a serem certificados pelo esquema OECD, a quantidade a ser
exportada e quantidade a ser semeada. Feito isso, o responsavel pelo planejamento
do departamento de producdo entra em contato com o departamento de semente
matriz, informando quais sdo o0s parentais que deverdo ser certificados. Apds a
definicAo dos materiais o departamento de semente matriz organizard a
documentacdo para solicitar a certificacdo OECD dos parentais e produzir 0s
mesmos para entregar ao departamento de produgcdo que fard o cruzamento e
produzira o hibrido desejado. Depois de informado ao departamento de semente
matriz quais serdo os parentais desejados, o responsavel pelo planejamento
informara ao coordenador de campo a quantidade de hectares que deverdo ser
cultivados para que seja feita a definicdo das areas. Fica na responsabilidade da
coordenacdo de exportacdo Brasil comunicar ao coordenador de campo, a
prioridade de colheita dos materiais a serem exportados e ao coordenador de
unidade, a prioridade de preparo (beneficiamento).

1 Dados obtidos e adaptados a partir de documentos internos da empresa Du Pont do Brasil S/A Divisdo Pioneer
Sementes.
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O segundo procedimento, trata-se da organizagdo das atividades e
montagem do cronograma. O coordenador da Unidade organizara as atividades e
comunicara aos encarregados do processo, as prioridades. Sera definido um
cronograma de atividades, em conjunto com todos os envolvidos.

O terceiro procedimento, trata-se da organizacao e preparo das amostras.
Nesta fase é retirada pelo responsavel do armazém uma amostra composta de 3,0
kg, composta de uma amostra, de 2 kg e outra de 1 kg, além dessas amostras é
coletada uma amostra de 3.500 sementes representativa de todos os big bags
(1.000 kgs) que compdem o lote (maximo 400 big bags) e é enviada a assistente de
exportacao. Apds receber as amostras, a coordenadora local de exportacédo, devera
colocar as duas amostras de 1 e 2 kg em uma caixa e enviar através da Fedex
(transporte expresso de encomendas) para a Pioneer Hi-Bred Internacional INC em
Johnston - USA . E a outra amostra de 3.500 sementes devera ser colocada em uma
caixa ou envelope e enviar para Pioneer Hi-Bred Internacional INC em Urbandale —
USA. Juntamente com as amostras é enviado CC_Ship_Log (planilha contendo
informacdes do material, quantidades, tratamento e outros), nota fiscal e a invoice™.
Cada amostra devera ser bem identificada, contendo sempre as informacdes: pais,
nome do hibrido, big bags que representa e o nimero do lote.

Essas amostras ao chegarem ao destino final serdo analisadas quanto a
pureza do material, material inerte, outras culturas, sementes de ervas daninhas e
germinacao.

O quarto procedimento compreende o preparo do material a ser exportado.
Nesta fase, o responsavel de secagem e debulha, ja com as prioridades, processa o
material desde a selecdo até a debulha. Apés debulhado, é feita uma conferéncia da
guantidade e comunicada a coordenadora de exportacdo. O material passara por
uma limpeza e sera acondicionado em big bags. O tratamento exigido pelo pais é
com base em Pirimifés methyl e fumigacédo com Fosfeto de Aluminio.

O quinto procedimento consiste na conferéncia e emissdo das etiquetas.
Nesta fase serdo conferidos as quantidade de big bags a serem exportados e sera
solicitada a coordenadora local de exportacdo, a confeccdo das etiquetas OECD.
Para emissdo das etiquetas, € necessario a numeracdo que € informada pelo

ministério da agricultura (MAPA) e quantidade de big bags que serdo exportados,

12 Eatura Comerecial.
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apos receber a numeracao das etiquetas a coordenadora local de exportacao devera
confeccionar as mesmas colocando as seguintes informacdes: numero da etiqueta,
espécie, cultivar, categoria, numero de referéncia (lote) e peso declarado (kg)
conforme anexo Il. Cada big bags devera conter uma etiqueta OECD.

As novas etiquetas que foram desenvolvidas e em breve serdo enviadas
para a empresa, além de solicitar as informacdes citadas anteriormente, solicitam o
tipo do cruzamento do material, ou seja, se o hibrido a ser exportado € um hibrido
simples, duplo ou triplo.

Como a certificacdo trabalhada é uma certificacdo sob o esquema OECD em
sua maioria nao definitiva, em que as etiquetas usadas sao da cor cinza para todas
as categorias. Ja as etiguetas para a certificacdo definitiva sdo de cores brancas
com tarja diagonal violeta para a categoria pré-basica, categoria basica cor branca,
categoria certificada de 1° geracéo cor azul e categoria certificada de 2° geracgéo cor
vermelha.

O sexto procedimento trata da emissdo dos documentos exigidos. As
exigéncias da OECD sao: a certificacdo do material, o controle da emissdo das
etiquetas, o laudo de fixacdo das etiquetas e o certificado OECD. Como o Brasil é
um pais ndo membro da OECD, atualmente a certificacdo no pais ocorre de forma
nao definitiva. Importante lembrar que isto atualmente passa por mudanca no
processo e no futuro serd possivel realizar a certificacdo definitiva no Brasil. Na
realidade fala-se na certificacdo definitiva somente quando o produto exportado é
finalizado no destino final (pais membro). O certificado OECD € a uniformidade do
padrao de sementes e desenvolvimento da agricultura e dos padrées de qualidade
entre os paises certificados. Para solicitar a emissdo do certificado a assistente de
exportacdo deverd, organizar documentacao necessaria, sendo controle do uso de
etiquetas, laudo de participacdo no processo de afixacédo e laudo de inspecdo com
aprovacao para colheita. Tudo é organizado e enviado em anexo a carta de
solicitacdo para o MAPA, aos cuidados do Fiscal Federal Agropecuario responsavel.

Além das exigéncias da OECD, ha outros documentos que sdo exigidos pelo
pais. No caso dos Estados Unidos os documentos exigidos sao: projeto técnico e
mapa de producdo. A emissdo desses documentos € de responsabilidade da
coordenadora local de exportagdo. Ja a responsabilidade da emissdo da nota fiscal,

€ do departamento de faturamento.
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O sétimo procedimento trata da identificacdo e embalagem do material.
Através do FormA (planilha que contém as informacdes de materiais, lotes, peneiras,
guantidades, ano de producéo, tratamento e dados de qualidade) o responsavel pela
armazenagem e expedicdo comeca a fazer as divisbes de cargas, reporte de carga
por carreta, reporte de carga por container e a separacao por container. No caso da
exportacdo em big bags, deve-se conferir: quantidade a ser exportada; data prevista
para encher os big bags na torre, pesando um a um durante o enchimento na
balanca de big bags, ou na balanca rodoviaria da empresa; estoque de sacolas de
1.000 kgs; quantidade de pallets tratados com HT na medida de 1,00 x 1,00 metros;
quantidade de fita para envolver os big bags, juntamente com os grampos e a data
prevista para o embarque do material. Caso falte algum item, deve-se entrar em
contato com o0s responsaveis por aquisicdo. Apos conferir, € necessario encher os
big bags na torre, embala-los, identificar com duas etiquetas a Seed Corns®e a
etiqueta OECD.

O oitavo procedimento trata do acompanhamento do Fiscal Federal
Agropecuario do MAPA gue representa a autoridade designada da OECD no Brasil,
no processo de ensacamento, fixacdo das etiquetas nas embalagens e a emisséo do
Termo de Inspecdo de Fixacdo de Etiquetas. Esse acompanhamento deve ser
agendado com o Fiscal Federal com antecedéncia. Apdés 0 acompanhamento a
coordenadora local deverad preencher o Pré-certificado OECD com as seguintes
informacdes: espécie, cultivar, nUmero de sacos, numero de pallets, area cultivada,
peso liquido, lote e peneira. E enviar por e-mail, para o0 SNPC/MAPA, solicitando a
emissdo do certificado definitivo. Os certificados devem seguir uma numeragao
anual (ex.: 001/2014) fornecida pelo SNPC/MAPA.

A coordenadora local devera providenciar a coleta do certificado junto ao
SNPC/MAPA e consequentemente providenciar o carregamento/exportacdo das
sementes.

O nono e ultimo procedimento refere-se ao carregamento. Antes de iniciar o
carregamento deve-se saber a quantidade de carretas que serdo carregadas. E
necessario pesar as carretas vazias e depois carregadas, para conferir o peso da
carga. E preciso separar uma amostra de 500 gramas para cada lote carregado, ou

seja, se uma carreta fori transportar dois lotes de um mesmo hibrido, sera preciso

13 Sementes de Milho.
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entregar ao motorista duas caixas contendo 500 gramas de cada um dos lotes. Esta
amostra € para confirmar em uma possivel inspecdo que as sementes nao sao
transgénicas e outras mais que necessitem visualizar as sementes ou fazer outros
testes. Depois de separada a amostra, € realizada o carregamento do material que
sera transportado até o porto, por meio de transportes rodoviarios e do porto ao
destino final por transporte maritimo.

Quando o material chega ao seu destino final (pais membro) ele é
classificado e armazenado ou usado de acordo com as necessidades do pais. Apos

ser classificado e analisado o material passa a ter a certificacao definitiva.
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IV CONSIDERACOES FINAIS

A norma OECD estabelece padrbes de qualidade em atendimento a
certificagdo. A norma foi criada em 14 de dezembro de 1960, com sede em Paris —
Franca. Entretanto o Brasil obteve a filiacdo 2001 como pais ndo membro da OECD.

Os principais paises que a empresa Pioneer exporta que podem exigir a
certificacdo OECD séo: Estados Unidos, Franca, Japdo, México, Egito, Argentina e o
Paquistdo. As sementes de milho a serem comercializadas nos paises que exigem a
certificacdo OECD devem ser certificados nas categorias pré-basicas, basicas e
certificada sendo descendente da basica, podendo ser de 12 ou 22 geracéao.

Verifica-se que, para a pratica da exportacdo OECD é necesséario seguir
alguns critérios como fazer a montagem do plano de producdo e exportacao,
providenciar a certificacdo dos campos, certificacdo essa que exige a emissdo de
varios documentos, nesses documentos sdo citados 0s materiais a serem
certificados, a quantidade de hectares, produtividade, os dados pessoais do
cooperante/produtor rural, os dados da propriedade onde o0s materiais serao
cultivados e conduzidos pelo agrbnomo e/ou técnico responsavel pela empresa
entre outros. Além disso, € necessario providenciar os documentos que
acompanhardo a carga até o seu destino final, lembrando que toda a producao é
controlada pelo 6rgéo fiscalizador, devendo, o excedente, ser informado.

O processo administrativo/burocrético da certificacdo OECD dos campos de
semente de milho, pode ser considerado como um processo que exige dos
responsaveis pelos prazos, cumprimento da legislacdo, preenchimento e emissao
dos documentos muito conhecimento, comprometimento e atencdo para evitar
equivocos. Além disso, é notavel que por meio do controle eficiente e eficaz deste
processo burocratico é que a empresa conseguira a liberacdo para proceder com as
demais etapas, até chegar ao objetivo final.

As dificuldades encontradas para a realizacdo da atividade sdao:
cumprimento dos prazos para envio dos documentos devido as mudancas que
ocorrem no plano de producdo e/ou plano de exportagdo, onde algumas vezes 0s
documentos, sdo emitidos e enviados ao 6rgao responsavel e é necessario solicitar
o cancelamento do processo. Outra dificuldade de extrema relevancia é, no
processo de finalizagdo, ou seja, quando se trata de uma exportacdo OECD

definitiva ser necessario recolher amostras e enviar ao laboratoério credenciado pelo
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MAPA em Belo Horizonte. Faz-se importante lembrar que a maior dificuldade
encontra-se na estrutura atual do 6rgéao fiscalizador; poucos fiscais para realizarem o
deslocamento e a coleta das amostras, cabendo a empresa exportadora negociar
com o cliente final o envio do material sem o certificado definitvo OECD. Em
proposta a essa dificuldade, a unidade exportadora esta preparando o laboratorio
para ser credenciado junto ao 6rgdo competente denominado LANAGRO, meta
2016 fazer a primeira certificacdo OECD definitiva no Brasil.

As vantagens que a empresa obtém ao exportar por meio do esquema
OECD sao: o reconhecimento internacional de sementes de alta qualidade, maior
oportunidade no mercado externo e interno, total rastreabilidade do processo, caso
torne-se fiel depositario internacionalmente e, por consequéncia, uma empresa
ainda mais competitiva.

Foi possivel entender que os procedimentos para a certificacdo e exportacdo
sob o esquema OECD, envolvem varios documentos internos e externos,
colaboradores e agentes terceiros (despachantes, ministério, agéncias, etc) os quais
devem estar altamente comprometidos e treinados com suas atividades, para que
nao ocorram equivocos na elaboracao e emissao dos mesmos, pois documento com
erros no preenchimento ou faltando informacédo podera trazer prejuizos financeiros,
desgastes, retrabalho, atrasos, cancelamento da exportacdo, ndo atendimento das
necessidades do cliente final e por Ultimo o comprometimento da imagem da
empresa, perante todos os seus stakeholders.

Enfim, o processo de certificacdo e exportagdo OECD pode ser definido
como um processo complexo e possivel, complexo, por que envolve Vvarios
departamentos, pessoas, e informacbes, tornando-se possivel quando o
planejamento e a comunicacdo estao alinhados, propiciando o bom andamento e o
atendimento de um resultado satisfatorio. Importante comentar que além de atender
0 mercado externo, € preciso também estar pronto para entender e entregar
sementes de qualidade ao cliente interno, pois as unidades de producdo de semente
de milho jamais teriam como meta somente 0 mercado externo. Logo, exportar é
mais uma das atividades de uma unidade de producéo de sementes de milho. Com
base nos assuntos cientificos explorados, cenario atual pode-se concluir que
exportar ndo é somente uma decisao estratégica, mas € um grande desafio para as

empresas.
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ANEXO - |

United States Department of Agreement Number: 12-25-A-4387
Agriculture

wm— Agricultural Marketing Service

_" Seed Regulatory and Testing Branch | Date Issued: 102014
Livestock and Seed Program

State Agency Address:

Texas Department of Agriculture

P O Box 629

Certificate Issued Under the OECD Schemes for Varietal
Certification of Seed Moving in International Trade Giddings, TX 78942

Certificate Number:  TX2014-000025

Species (Latin Name): Zea mays Variety: PHORV
Lot Reference Number: USA-TX-14-0011 Date of Closing: 7/2014
Weight Shipped(lbs): 1543.00 Number of Containers: 35

The seed beaning the above lot reference number has been produced in accordance with the OECD Scheme and is approved as:

" Pre-Basic Seed
(White Label/Violet
Diagonal Stripe)

® Basic Seed (White T Certified Seed 1st ' Certificd Seed Nth € Not Finally Centified
Label) Generation (Blue Label) Generation (Red Label)  Seed (Grey Label)

Parent Generation Lot Reference Numbers (If Applicable): Generation:

Remarks: LOT #R2ITU11158-00

e ———— —3
Seed Analysis Results

Test Laboratory: PIONEER HI-BRED INTERNATIONAL, 7150 NW 70TH AVENUE, JOHNSTON, 1A
50131

Test Number: 6331523 Test Date: 10/2014

Pure Seed Inert Matter [Other Crop |Weed Seed Germination [Dormant/Hard
99.99 0.01 fo 0 97.00 [0

Yo By Weight %e Count

Kind of Inert Matter: BEESWINGS, BROKEN SEED

Other Crop Seed (Species): NONE

Weed Seed (Species): NONE

Remarks:
Sampled and analyzed according to AOSA procedures
Signature of Certifying Agency Official: IQCUL t{;{ ( )ﬁ; Date: oG -f y
/

Certificado de material OECD.
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MINISTERIO DA AGRICULTURA,
IR PECUARIA E ABXSTECIMENTO
OCDE SERVICO NACIONALZDE PROTECAO DE CULTIVARES

Daptanads An Mistsiomn. Blo D, Ancw €. e, Sowlla / OF
RRANT

Pour les

SEED NOT FINALLY CERTIFIED
ONLY FIELD INSPECTION
SEMENCES 3496 SCHEME

Etiqueta OECD.
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Big Bags.



ANEXO - IV

P g i bl B 0,
& D P e Fawevon
Enchowy @ B9 427 o WED

T R Lana Portal 10U
X GB- 755140
PIONEER o 4 3452768

e ) MLIIRID

TERNCT DE COMPROMISSO

Ty, ENNIOODOCONNNK, engenmers agrinomo, CRSA MY XMNXMNXOOOK, declaro assumic inteira
respansabilgade tEcnica par logas a5 fases de produgdo de sementes, do Frodutor Du Poat da Smasil 5.4-
Divisdo Pioneer Sementes, &M Camps o2 COOPETaCI0 COM 0 Sr XOOOOGOONKNY obssrande a5 normas
que regem a perficagdo 0e sementes 500 o Esquema OECD, COMPrometEndo-me 4 CUMPT 3 I2gisiagis

estabeecida, bem come &: demais orientagdes da Auswitade Designads

fumioiara, 306 de 30000 de 2000

LERE LS E SRS
RT RENASELD M0000

CREA: MO0 KK

J PONT:

Modelo de Termo de Compromisso.
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ANEXO -V

o 8 Draml A
Drmis Pyene oy eiey
& Endon i B 467 o NED
c - .h} Cana Foxial 10W
P—JD"E-EE mbars GO 75501009
o 684 W35 B
P ) 12 2E 10

Inmbdara — GO, XX de 3K de KO

An

Ministario da Agricaltam, Pecuana e do Abasecdmento - MAPA
Departamento de Fiscalizago de Insumos Agricolas
Cpordenacis de Sememezs @ Mudas

Esplanada dos Ministéries, Bloco "D, Ansxo A, 3° ander
T0043-800 - Brasilia - DF

Aft Eng” Jose Meumar Franceling
Crordenadar de Sementes e Mudas
Eng" Agr* Graziele Lima
Fiscal Fedsral Agrapecuaria

Fsf Solicitacdn de aberturz d= processos de cemificacie ndo definitiva de sementes pelo sistema OECD.

Em anexo, encentram-se 05 documentos para aberfura de processos de certificag®o nao definitiva
de sementes pelo sistema OECD, conforme determing 2 Instnagde Memativa 03, de 03 da Abril de 3001,
para as seguintes cultivares e locais:
MATERIAL COOPERAMTE ABEAHA CIDADEESTADO

Aszim, solicitamos & develucio da sezunda via dos procassos, devidamente protocalados,
Sendo o que tnhames pArA O MOMSNte, SUDSCTEVAra-105,

Atenciosamente,

ORI
FEMASEN WF 000000
CREA: XEXI000000C

@ PONT:
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Modelo de Carta de Solicitacdo de Abertura de Processos de Certificagédo

Nao Definitiva de Sementes Pelo Esquema OECD.



ANEXO - VI

Bulum e Prasl G 8
Brinks P esw Bameian
Backows i 0 5] o RO

Emda Pasim |0

PIONEER o WUSRIE

i () 23322810

L]

Hinistério da Agriculura, Pecudria & do Absstechmesnto - MARA
Departamento de Flscizacao de Insumos Agricolas - DFLY
Coardenachs de Sementes & Mudas

Ezplanada dos Minisbérios, Blooo *0°, Amexo &, sala 334

SO0k 3-5010) - Brasils - [

FROJETO TECHICO PARA I'-‘II.DDI.II;AE DE SEMENTES

I) IDENTIFICACAD DO PRODUTOR

Reomie Dy Font do Bradl 506 - Divisto Flonsar Sementes.

CHPLCFY: BL. 06 52500532 - 15, Inscricio o REMASLEM o GO-O00S0 00 S,
Crd: Hodovia BR-45E - Km 18/, Calxa Postsl 1014,
Huniciphoyil ;. Thumisars = G0, [ CEP: 75.503-572

II}) LOCAL DE ARMAZENAMENTO D3 MATERLIAL ATE O FLANTIO

Rz Do Pont do Brasl 506 - Divisto Flonesr Sementes.
Lrd: Hodovia BE-45F - Km 187, Calxs Postal 1014,
Huniciphoyil ;. Thumisars = G0, | CEF: F5.503-573.

III) CULTIVAR A SER PRODUZIIDA, DATA DE PLANTIO, DATA DE COLHEITA E ESTIMATIVA DE
PRODUCAD

Cultivar Data de Flantio Data de Colbeita Emmatlw;::] Producao

KEEX EASRE NN B SEEE EERX

LCruzamento

¥ A oulbhear XXEN ndo & proteqida no Brasil.

V) DESCRITORES: a cultlvar XXX & um hibrido ¥X¥EE, que serd resultsdo do oussmento enbre os parentsis
XK (famea) & XXX (macho). Os descritores dos parentals se enconiram em ansxo.

VI) PAISES DESTIMATARIOS DA FRODUCAD

Brasil (uss intemo da smpress ), Eskados Unkdos da Amdrica, D, e oo, ArgEntina, Africa do Sul & Chiles |

LR RS R
CHEA, O K
RENASEM N XX XENNY

QI

Modelo de Projeto Técnico.
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ANEXO - VII

Bl g Prasl 51
By i P i Lawanian
kw0 50 b RO
— Eman Fapim |01

PIHHEER men 00 PAE1AM
P i W2 DR
i o) 311 2810

SCILI-:IT.l'-'-.-;.l!-.CI PARA F'HDDU-;.E.CI DE SEMENTES CERTIFICADAS 508 O ESQUEMA CGECD

limeo {a) Senhor (a), José Meumar Francefing
O produtor de sementzs Du Pont do Brasil 594 — Diwisdo Pionser Semeniss. registrade no
Ministéric da Agriculturs, Pecuaria & Abastecimento sob o n® G QOBDIO05 portador do

CNPJCPF n® G100 SLO00CSTS  sediado na Bodovig S8 402 m 187 Cr Fogal 1014 - umiarg
=G0 - CEP. 73303970 Fone (E4)2432-2800 com campols) de producdo localizados na

aut-:mzagz'l-: para a produgac de sementes cerificadas sob o esquema da OECD, abaixo
especificada, comprometendo-se a cumnprir a legslagde estabelecda, bem como as demas
orientagies da Autoridade Designada.
Espécie: Mo fZea mgvsl  Cultvar,__ 20080
Area de produgdo (ha) N Cluanbdade (kg S0
Categoria: | ) Pré-basica | ) Basica

[ % ) Cerificada de 1* Geragao (| | Cenifcada de 2* Geragdo.
Data prevista de: Plantio; XM Floragdo: _MUI00E Colheita: KOG
Mome do Responsavel Téonico: 2000000 R
Documento de habilitagSe profissional: X00000C00MN
Pais destinatirio da produgso: Estados Unidos da Amérnica, italia, México Argenting AficadoSule
ﬂ
Auteridade Designada de pais interessade: Peqy Bohp, USDAMAS (QECD Proaram Mangoer] —
Seed Marketing Specialist — 301 Summit Crossing Placs, Suite © — Gatonia, MC 26054

Westes Termos
Pede Defermento.
tumbiara, XX de XXX de 200K

LR R
CREA JIOOOOOO
REMASEN N 2000000

I,

D

Q—':'I
=

Modelo de Solicitacdo Para Producao

e Sementes Pelo Esquema OECD.
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ANEXO - VIII
Gerado a partir do sitio da Secretaria do Tesouro Nacional .
MINISTERIO DA FAZENDA Cédigo de Recolhimento 200280
Namero de Referéncia
SECRETARIA DO TESOURO NACIONAL
Competéncia
Gula de Recolhimento da Unido - GRU Vencimenio
Nome do Contribuinte / Recolhedor: : 10032-
DU PONT DO BRASIL S.A DIVISAO PIONEER SEMENTE CNPJ ou CPF do Contrbuinte 140482000255
Nome da Unidade Favorecida:
SECRETARIA DE DEFESA AGROPECUARIAIMAPA 1O/ Geslo 1300071 60061
(=) Valor do Principal 3.584,80
Instrugdes: As informagdes inseridas nessa guia sdo de exclusiva (-) Desconto/Abatimento
responsabilidade do contribuinte, que devera, em caso de
duvidas, consultar a Unidade Favorecida dos recursos. () Outras dedugdes
(+) Mora / Multa
(#) Juros / Encargos
GRU SIMPLES
Pagamento exclusivo no Banco do Brasil SA. (+) Outros Acréscimos
[STNOODDBOC1CDQ7107AA5658F06F040A29€]
(=) Valor Total 3.584,80

285800000035-6 848002542000 28005752610-0 64929003275-0

VR A

Ministério da Agricuiturs . _
G Abastecimento - MAPA,
rdenacho de Sementes e Mudss

csw
'DOC. n°® 7051 SID / /
GRU 24 11.text ' Sk Wi,
SISBB - SISTEMA DE INFORMACOES BANCO DO BRASIL [/ NOME LEGIVED -
25/11/2008 -  AUTO-ATENDIMENTO - 07.46.53
3168203168

COMPROVANTE DE PAGAMENTO

CLIENTE: DU PONT - DIV PIONEER
AGENCIA: 3168-2 CONTA: 3.627-7

conyem’o GRU-GUIA RECOLHIM. UNIAO

Codigo de Barras  85800000035-6  84800254200-0
28005752610-0  64929003275-0

Data do pagamento 24/11/2008

valor Tota 3.584,80

DOCUMENTO: 112405

AUTENTICACAO SISBB:

E.C63.D39.334.373.A61

Transacdo efetuada com sucesso por: 14236908 ARIANE SOARES DA SILVA

Modelo de GRU e Comprovante de Pagamento.
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APENDICE |

Processo de Certificacdo de
Sementes de Milho pela
OECD.

certificados OECD,
quantidades plantadas e
exportadas.

Definir os materiais a serem

y

Definir o plano de

-

Carta de solicitacéo
Formulério de solicitagdo

Termo de Compromisso

Projeto Técnico

Descritores

Comprovante que 0s materiais
constam na lista de materiais
elegiveis

Copia do contrato

Pagamento da GRU

Copia das etiquetas (a combinar)
Certificados OECD dos materiais
plantados (a combinar)

exportagao.
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Informar os parentais desejados.
Informar a necessidade do
material.

Material na lista de
cultivares elegiveis
certificacdo OECD?

”| Definir areas de plantio.

\/_

Solicitar incluséo para
pessoa designada Pioneer
USA

Contratar Areas para
Plantio

Contratos Empreitada

A 4

Rural assinados

. Enviar processo de

certificacdo ao MAPA

| Aguardar 1 via do processo

A 4

Inscrever os campos no

Relacdo de Campos para
Producdo de Sementes
ART

Nota Fiscal

Atestados de Origem
Genética

Guia de Recolhimento da
Unido (GRU)

\/

DFA

protocolado e arquivar.

Inscricéo de Lavouras
Oficializada.

A 4

Colher os Campos de
Semente.

A 4

\/_

Laudos de
Vistorias/inspecéo

A 4

Exportagéo

A 4

de campo.

. —




Definir os materiais a
serem certificados,

APENDICE I

Processo de
Exportacdo OECD

A 4

Definicdo do Plano de
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Informar os materiais ao Dpto
Semente Matriz e informar
prioridade ao coordenador de
campo e unidade

quantidade a ser
plantada e exportada.

-

Coordenador da

Exportacéo

A 4

Unidade

Coordenadora local

de exportacdo

e

Responsavel pela

A 4

secagem e debulha

.

Requerimento de

Autorizagdo para
impressdo de
etiquetas ao
SNPC/MAPA

\/

Fazer o processo citado no
h 4 fluxograma de certificagdo
Certificacdo dos Campos. > dos campos
A 4 Comunicar aos
Organizacéo das atividades e | encarregados as
montagem do cronograma. prioridades.
\ 4 -
Organizacéo e preparo das .
amostras. » CC_ship_Log,
nota fiscal e
invoice.
A
Preparo do material a ser Fazer a secagem do
exportado. »| material, debulha e
tratamento
v
Conferéncia e emissdo das Controle e emisséo de
etiquetas. > Etiquetas na Unidade

A

Emissdo dos documentos
exigidos.

»| Laudo de fixacdo das etiquetas,

\ 4

Identificacdo e embalagem do
material.

certificado OECD, projeto
técnico, mapa de producéo e

[ nomafiersl  ——

[
Etiquetas Seed Corns e

Pré-
Certificado

Laudo de
Inspecdo de
campo, termo de
fiscalizacdo de
afixacéo de
etiquetas e
relatorio de
controle de

\/

A\ 4

OECD.
A 4
Solicitar Certificado OECD o
junto a0 SNPC/MAPA » Certificado OECD
A
Carregamento.

A 4

Semente Certificada e
Exnortada




