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RESUMO

GUERRA, Fabio, Caracterizagdo da comercializacdo de sementes de trigo
nas sementes Bocchi2014. 24f.Dissertacdo (Mestrado Profissional).Programa
de P6s-Graduagao em Ciéncia e Tecnologia de Sementes. Universidade federal
de Pelotas. Pelotas, RS.

A empresa Sementes Bocchi esta localizadano municipio de Santa Izabel do
Oeste-PR e atua na producao de sementes de trigo. Diante disso, o presente
trabalho objetivou analisar os indicadores técnicos e comerciais da empresa no
periodo de 2011 até 2014. Foram analisados Mercado regional do trigo;
Participacdo da empresa no mercado regional; Média de fixagao de trigo (sacas
60Kg); Formas de comercializagdo; Média em sacos de 40 kg nas diferentes
formas de comercializagdo; Comercializacdo nas Unidades Bocchi;
Comercializagdo em revendas e produtores; Comparagao sementes aprovadas
e comercializadas e Eficiéncia de comercializagdo.Apartir destes indicadores
elaborar estratégias com objetivo de aumentar a participagdo no mercado reginal

e agregar valor nas sementes comercializadas pela Bocchi Agronegocios.

Palavras-chave: Producédo de sementes, Indicadores



ABSTRACT

GUERRA, Fabio, Characterization of the marketing of seed of wheat seeds
Bocchi PR-2014 24f. Dissertation (Master Professional) .Social Graduate in

Science and Seed Technology. Federal University of Pelotas. Pelotas, Brasil.

The company Bocchi Seeds is located in the municipality of Santa Izabel West-
PR and operates in the production of wheat seeds. Therefore, this study aimed
to analyze the technical and commercial indicators of the company in the period
2011 to 2014 were analyzed regional market for wheat; Company participation in
the regional market; Average fixing wheat (60kg bags); Forms of marketing;
Average in bags of 40 kg in the different forms of marketing; Trading in Units
Bocchi; Marketing resellers and producers; Approved and marketed and
efficiency of marketing seeds compared. From these indicators develop
strategies aiming to increase participation in reginal market and add value to the

seeds sold by Bocchi Agribusiness.

Keywords: Production of seeds, Indicators
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1. INTRODUGCAO

A area plantada de trigo na safra 2014 devera apresentar um incremento
de 10,3% em relagdo a safra anterior, atingindo 2.089,7 mil hectares, contra
1.895,4 na safra 2013. A recuperagao de parcela da area que deixou de ser
cultivada nos ultimos anos, tem relacdo com a melhoria dos precgos praticados
na safra anterior em fungdo da menor producido mundial e brasileira, que
repercutiu favoravelmente junto aos produtorese induziu ao aumento do plantio
(CONAB, 2014)

O trigo (Triticumaestivum), € um dos principais alimentos da humanidade,
ocupando 20% da area cultivada no mundo, tendo como principais produtores
mundiais a China, india, Estados Unidos, Russia, Canada, Australia,Ucrania,
Turquia, Ird, Argentina, Cazaquistdo, Egito, Roménia, Ubequistdo, Siria. No
Brasil, sua produgdo concentra-se no Sul e Centro-Sul do pais tendo como
principal, produtor o estado do Parana. A regido Sul é responsavel pelo segundo
lugar no ranking de produgao nacional brasileira.O Brasil apresentou nos ultimos
anos um crescente desenvolvimento na produgao agricola e grande parte deste
avango ocorreu devido aos investimentos das industrias sementeiras que

disponibilizam sementes de cultivares mais produtivas aos produtores.

Nesse contexto, em um programa de sementes € preciso estar atento
para minimizar as perdas qualitativas, produzindo-se com isso sementes de alta
qualidade em quantidade.

Para que a implementagdo e o desenvolvimento de um programa de
sementes sejam eficazes devem ser seguidos alguns elementos basicos, que
serao discutidos no decorrer deste trabalho, com destaque para a pesquisa de
mercado, disponibilidade de sementes genética e basica para produgao de
sementes comerciais e controle de qualidade. A partir da verificacdo de tais
elementos os gestores de uma empresa terdo subsidios para a definicdo do
programa de sementes que sera disponibilizado ao mercado.

Diante das oportunidadesencontradas no setor sementeiro, fez despertar
o interesse em buscar maiores informagdes com relacdo aos mecanismos de
comercializagcdo de semente, nas sementes Bocchi. Porém, este estudo de caso

relaciona os conhecimentos tedricos e as habilidades com a pratica do dia-a-dia.



Neste sentido, buscou-se analisara eficiéncia dos processos de produgao
e comercializacdo de sementes de trigo da empresa Bocchi,por um periodode
quatro safras, avaliando o potencial do mercado regional, as formas de

comercializagao e a participagado da empresa no mercado regional.

2. REVISAO BIBLIOGRAFICA
2.1 HISTORICO

O trigo desde a antiguidade é utilizado como sustento as civilizagoes,
originou-se na regido da Mesopotamia e do Nilo, tempos depois conquistou a
Europa (CARVALHO e NAKAGAWA, 1988). Com o passar do tempo,a
tecnologia de produgao deste cereal disseminou-se pelo mundo (Brum eHeck,
2005) ocupando o terceiro lugar em volume de producao mundial. Devido a sua
adaptacao a muitos tipos de solo e clima, sua faixade cultivo estende-se entre,
em condi¢des particulares encontra-se também no equador e no circulo polar
(QUAGLIA, 1991). No Brasil, a histéria do trigo teve inicio em 1534,quando as
naus de Martim Afonso de Sousa trouxeram as primeiras sementes do cereal
para serem langadas as terras da Capitania de Sao Vicente, hoje Sao Paulo, de
onde foram difundidas para todas as outras, invadindo até a llha de Marajé, cujas
plantagdes, mais tarde, se tornaram famosas (BRUM, HECK e LEMES, 2004).
Em meados do século XIX, os trigais foram atacados pelas ferrugens,
praticamente desaparecendo até a Primeira Guerra Mundial. A partir desse
periodo, o governo brasileiro passou a se interessar mais pela questao,
concedendo prémios aos produtores e estimulando a pesquisa experimental.
Com esse estimulo a cultura do trigo foi retomada sendo desenvolvidas novas
cultivares, com maior resisténcia a ferrugem (Federagdo das Industrias do
Parana, 2006).

2.2. TRIGO NO BRASIL



Até o inicio do século XX, amaioria da populagao brasileira vivia na zona
rural, o consumo de trigo ainda era pequeno, ndo exigindo importagdes. Com o
processo de industrializacdo e de urbanizacdo, a partir da primeira guerra
mundial, o consumo passou a crescer e, com ele, a necessidade de maiores
importagdes do cereal (BRUM e HECK, 2005). A produgao de trigo foi importante
até o inicio dadécada de 1820, quando entrou em decadéncia. A principal causa
do declinio da triticultura foi consequéncia do ataque de ferrugem, uma doenca
queatingiu os campos e diminuiu em muito a produtividade (ZARTH, 2002).
Asprimeiras medidas oficiais, objetivando uma produgao tecnicamente avangada
de trigo no Rio Grande do Sul, foram tomadas em 1928, por Getulio Vargas,
entdo presidente do Estado. Foram criadas, na ocasiao, estagdes fitossanitarias
experimentais, quando técnicos brasileiros deram origem a novas variedades,
mais adaptadas ao clima regional. Depois de 1930, com Getulio Vargasna
Presidéncia da Republica, aumentaram as preocupacdes em relagdo a
producao nacional de trigo, que se traduziram em varias medidas legais numa
crescente intervengdo do Estado neste setor (BRUM e HE,CK 2005). Com o
inicio da compra pelo Estado, em 1967, o trigo iniciou uma fase de crescimento
em ocupacao de area e, com o fim da compra pelo Estado, em 1990, teve inicio
a fase de declinio em area cultivada (TOMAZINI e AMBROZI,1998). Mais de50%
do trigo no Brasil € importado e a produgdo se concentra quase que
exclusivamente na Regido sul. O consumo anual no pais tem se mantido em
torno de 11 milhdes de toneladas (GUTKOSKIet al, 2011) com um consumo per
capita menor que 60 Kg de trigo/habitante/ano. Mundialmente, o trigo ocupa o
terceiro lugar em volume de produgao, no Brasil, a produg¢ao anual oscila entre
5e 6 milhdes de toneladas, sendo cultivado nas regides Sul (RS, SC e PR),
Sudeste (MG e SP) e Centro-Oeste (MS, GO e DF). A produgéo projetada de
trigo para 2021/2022 € de 6,9 milhdes de toneladas e um consumo de 11,7
milhdes de toneladas. O consumo interno de trigo no pais devera crescer em
média 1,2% ao ano, entre 2011/12 e 2021/2022, o abastecimento interno exigira
importagdes de 6,2 milhdes de toneladas em 2021/2022 (GASQUESet al., 2012).



2.3PROCESSO LEGAL DE PRODUGAO DE SEMENTES

A producdo de sementes de trigo estd legalmente normatizada pelo
Ministério da Agricultura, Pecuaria e Abastecimento, na Instru¢do Normativa N°
25, de 16 de dezembro de 2005, onde sao estabelecidas normas especificas e
os padrdes de identidade e qualidade para produgdo e comercializacdo de
sementes de trigo (entre outras) em todo o territério nacional. Estabelece
também que a aplicagdo dos indices de tolerancia constantes nos padroes de
identidade e de qualidade serdo observados na fiscalizagcdo das sementes

produzidas.
2.4PROCESSO DE PRODUCAO DE SEMENTES

O processo de produgao de sementes de trigo € bem parecido com o de
producdo normal de graos, diferenciado principalmente pela distancia minima de
um campo para outro, inspe¢des de campo e pelo grande cuidado na etapa
doroguing (PESKE, BARROS e SCHUCH, 2012).

Os cuidados devem ser tomados desde a semeadura e nacolheita, com
os problemas de mistura varietal e assegurar a regulagem das colheitadeiras
para que se evite dano mecanico nas sementes. E muito importante que além
das colheitadeiras, os caminhdes também estejam limpos (PESKE, BARROS e
SCHUCH, 2012).Depois de colhida, as sementes passam pelos processos de
secagem, beneficiamento, resfriamento e armazenamento. Em todos os
processos, € mui to importante que os equipamentos envolvidos estejam
minuciosamente limpos (PESKE, VILELLA E MENEGHELLO 2012).Depois de
recebida na Unidade de Beneficiamento de Sementes (UBS), as sementes
passam pela pré-limpeza (remog&o dos materiais bem maiores, bem menores e
bem mais leves do que o lote de sementes) e devem ser secadas até que sua
umidade atinja valores inferiores a 13% de umidade. A temperatura de secagem
€ controlada para permanecer proxima a 40°C na massa de sementes (SILVA
FILHO, 1999).

O beneficiamento é necessario para remover contaminantes tais como:
materiais estranhos (palha, ramos, torrées e insetos), semente de outras culturas

e de plantas daninhas. Além disso, tal operacdo tem a finalidade de fazer a



separagao da semente por tamanho, aplicar fungicidas e inseticidas, quando
necessario, e para embalar adequadamente a semente para a sua
comercializagao (PESKE, VILELLA E MENEGHELLO, 2012).

A armazenagem, apoés o beneficiamento até a sua retirada do armazém,
por melhores que sejam as condi¢cdes de temperatura e umidade relativa do ar
(menores que 25°C e 70% UR), tem por objetivo a preservagao da viabilidade e
do vigor da mesma (BAUDET e VILLELA, 2012).

2. MATERIAL E METODOS

O estudo foi desenvolvido na empresa Bocchi Agronegdcios, localizada no
municipio de Santa lzabel do Oeste/PR. A empresa possui completa
infraestrutura de beneficiamento, tendo 10 linhas de recepgdo com capacidade
de 200t/h. Apresenta 190 toneladas de capacidade de secagem, sendo 18
toneladas em secador intermitente e 172 toneladas em secadores estaticos e
com uma capacidade de beneficiamento de 20 t/h, centro de tratamento de
sementes (CTS) 10 t/h. Também possui uma capacidade de armazenagem a
granel de 2500 toneladas e uma area de 13000 metros quadrados para
armazenagem de sementes Big Bag ou embaladas em sacas 40 Kg.

O estudo tomou por base alguns indicadores, analisados no periodo
compreendido entre 2010/2011 a 2013/14. Trata-se de indicadores elaborados
apartir de dados coletados nosistema da Bocchi Agronegdcios, relatério de
comercializacao137 e 138 , relatorio de produgao e comercializagao geral508 e

relatorio de fixagdes 213.

3.1 Parametros avaliados:

Mercado regional do trigo:definido como os 17 municipios de exploragao
direta por consultores da Bocchi Agronegocios € mais 4 municipios de
explorados por revendas da regido ou seja sem atuagao direta da Bocchi

Agronegécios.



Participagcdo da empresa no mercado regional:foi considerando a area
plantada, taxa de utilizacdo , kg de sementes utilizada por ha e total

comercializado pela Bocchi Agronegaocios.

Comparacado sementes aprovadas e comercializadasrelacao direta entre a
producao de sementes de trigo aprovada e a comercializagdo das sementes

com valores expresso em sacas de 40 Kg.

Eficiéncia de comercializacio:relacao direta entre a producdo de sementes
de trigo aprovada e a comercializagao das sementes com valores expresso

em %.

Comercializagédo nas Unidades Bocchi:realizada por consultores com regides

definidas pela Bocchi Agronegdcios, atuado diretamente aos agricultores.

Comercializagdo em revendas ea grandesprodutores: revendas da regido de
atuagdo da Bocchia agronegodcios, ou revedas que atua em outra regiao,

grandes produtores da regido venda direta.

Formas de comercializacdo:A comercializagdo das sementes € de
responsabilidade do gerente comercial da Unidade de Beneficiamento de
Sementes, da Bocchi Agronegocios, assim temos trés formatos de
comercializagdo unidades Bocchi Agronegocios, Revendas e direto a

grandes produtores.

Margem Média por sacas de 40 kg nas diferentes formas de comercializagao:
Avaliacdo entre as formas de comercializagdo e margem de contribuicdo em

reais a empresa Bocchi Agronegdcios

Média de fixacdo de trigo (sacas 60Kg): E a média de fixacdo do grdo

comercial ao longo de cada safra analisada, em reais por saca de 60 Kg.

Os registros foram obtidos da empresa, selecionando-se os dados de
2011 a 2014.



3. RESULTADOS E DISCUSSAO

Durante o periodo em analise, compreendido entre 2011 e 2014, as (a
area cultivada de trigo na regiao de atuacao direta da Bocchi Agronegocios,
municipios de Ampére, Boa Esperanca do lguacu, Boa Vista da Aparecida,
Bela Vista da Caroba, Capanema, Capitdo Lednidas Marques, Cruzeiro do
Iguacu, Dois Vizinhos, Nova Esperanga do Sudoeste, Nova Prata do Iguagu,
Planalto, Pérola do Oeste, Realeza, Salto do lontra, Santa Izabel do Oeste,
Santa Lucia e Pinhal de Sio Bento,foi de 59400 ha' no ano de 2011
aumentando para 60900 ha' no ano de 2014. Ja na areas da regional onde
consideramos mais quatro municipios Pranchita, Santo Antdnio do Sudoeste,
Sé&o Jorge d’ Oeste e Veré,estes municipios sdo explorado exclusivamente
por revendas parceiras de negdcios , contabilizando todos municipios temos
a area regional de 98500 ha na safra 2014.A area cultivada com a cultura do
trigo teve reducao na safra 2012 de 15 % na area regional e de 10 % na
regido de atuagao direta da Bocchi agronegdcios, nas safra 2013 e 2014 teve
acréscimo de area cultivada de 19% e 12% na area regional e 2% e 12% na
regido de atuagdo direta da Bocchi Agronegdcios de 2011 a 2014

respectivamente, de acordo com a Figura 1.
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Figura 1. Area semeada (hectares), mercado regional do trigo. Fonte dados
Dera 2014.



A comercializagdo de sementes nao tratadas nas Unidades Bocchiteve um
decréscimo nos anos de 2011 a 2014, confirmando a forte tendéncia em adquirir
sementes tratadas.Comparando a comercializagao entre as safras em 2012 a
comercializacdo de sementes teve uma reducdo de 23% em relacdo a safra
2011, considerando apenas as sementes tratadas esta reducao foi de 16%, na
safra 2011 as sementes tratadas comercializada corresponde a 46 % do total
comercializado, na safra 2012 as sementes tradadas corresponde a 51% do total
comercializado; Ja nas Safras 2013a comercializacdo de sementes teve reducao
de 6% em relacdo a safra 2012, considerando exclusivamente as sementes
tratadas teve acréscimo de 7% nesta safra as sementes tratadas representaram
57 % do total comercializado, na safra 2014 a comercializacdo de sementes teve
reducdo de 10 % em relacdo a safra 2013, considerando exclusivamente as
sementes tratadas o acréscimo foi de 10%, nesta safra as sementes tratadas
representaram 70 % do total comercializado. (Figura 2)A produgéo nacional de
trigo para o exercicio 2013/14 devera atingir 5.609,8 mil toneladas,
representando um incremento de 28,1% em relagao a safra passada (CONAB,
2014)..E cada vez mais imponente o desafio de competir e manter-se no
mercadosementeiro, pois este mercado requer informagdes e conhecimento
sobre o assunto. E necessario que todas as empresas fagam um levantamento
detalhado dos seus dados armazenados, interprete-os e compare-os com os de
outras empresas consideradas modelos, as quais possuem resultados mais
eficientes, buscando assim realizar mudancas em seus sistemas de producao
que permitam maximizar o potencial de crescimento da mesma (MEIRELES,
2008)
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Figura 2. Comercializagdo nas Unidades Bocchi (sacos de 40 Kg).Fonte

dados da empresa.

Comercializagao revendas da regiao de Atuagao da Bocchi Agronegécios,
esta modalidade de comercializacao € interessante a empresa ganhamos em
capilaridade ou seja acessamos alguns mercados que nao temos representantes
ou produtores fidelizados as revendas. As principais parceiras da Bocchi
Agronegdcios sao, AgrotécnicaRecke,Coagro, Coingrae Agrotche. No ano de
2011 (Figura 3), nas revendasda regiao de atuagao da Bocchi Agronegdcios, a
comercializacdo de sementes ndo tratadas foi superior as tratadas, a
comercializacdo de sementes tratadas, via revendas é um mercado que
demanda maior conhecimento técnico dos produtos utilizados por parte da
equipe de vendas das revendas e n&o estdo treinados para comercializar as
sementes tratadas.No processo produtivo, a semente tem papel de destaque,
pois além de ser o promotor do estabelecimento da nova lavoura, contribui
também com um pacote tecnoldgico de alta eficiéncia e baixo custo que, em
funcao da sua compreensao em si e, pela inser¢cao de genes especificos, abrem

campo a diferenciagao de praticas agronémicas (ACOSTA et al., 2002).
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De acordo com Figura 4, as sementes comercializadaspor revendas que
nao atua na regidao da empresa ou seja revendas de fora da regido Bocchi,
nos anos de 2011 a 2014 todas foram comercializadas sem tratamento. O
incremento na produgdo, produtividade e qualidade do produto esta
diretamente relacionado ndo somente ao clima favoravelna safra e as
técnicas de cultivos, mas também com a qualidade das sementes utilizadas
(CONAB, 2011).
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Figura 4. Comercializagdo nas revendas fora da regido de atuagao da Bocchi

Agronegécios. Fonte dados da empresa.

Na comercializagao direta a grandes produtores da regido de atuagao da
Bocchi Agronegécios, na safra 2011, 2012, 2013 e 2014 a sementes tratadas
representaram 29%, 84%, 82% e 100% do total comercializado,
respectivamente, indicando que o mercado da alta tecnologia € uma
tendéncia a ser seguida.(Figura 5)Para Baudet e Nunes (2012), a producao
de sementes com alta qualidade exige o tratamento onde a estrutura e os
equipamentos sdo modernos, eficientes e de alta tecnologia. Dentre os
muitos beneficios, pode-se citar a eficiéncia na aplicacdo das doses e maior
precisao na colocagao dos ingredientes ativos por semente (produto certo no
lugar certo), resultando em melhor protecéo de cada planta individualmente
contra pragas, doengas e proporcionando mais vigor; sementes limpas, sem
presenga de pd, com melhor fluxo no processo de semeadura; seguranga a
saude e ao meio ambiente; menor risco ao trabalhador no manuseio das
sementes tratadas; melhor plantabilidade, o que proporciona adequado stand
final de plantas, resultando em maior potencial produtivo das culturas;
possibilidade de aquisicdo de sementes tratadas com produtos especiais,

como nematicidas (soja).
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Figura 5. Produtores da regido atuagao da Bocchi. Fonte dados da empresa.

A média de fixagdo de gréaos de trigo (Figura 6) ou preco médio da saca de
60 kg de gréo comercial do trigo praticado por safra nas Unidades da Bocchi
Agronegdcio,a variagao de prego teve maior influéncia na area regional,na area

de atuacao direta a influéncia foi mernor (Figura1).
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Figura 6. Média de fixagdo de trigo (sacos de 60 Kg). Fonte dados da

empresa.



De acordo com a Figura 7, as formas de comercializagédo das sementes
produzidas na Bocchi Agronegécios, segue uma ordem, o departamento
comercial da UBS comercializa para as Unidades Bocchi , revendas e
grandes produtores da regido, sementes sem tratamento e ou com
tratamento. As Unidades Bocchi comercializa direto aosprodutores,
sementes sem ou com tratamento em sacos de 40 kg as revendas trabalham
de mesma forma. No periodo de de 2011 a 2014 as sementes sem
tratamento comercializadas da UBS as Unidade Bocchi teve acréscimo de
102% e com tratamento teve acréscimo 56% nas sementes tratadas a
variagcdo € menor, tendo este com um dos fatores que esta definindo o

aumento de comercializagado de sementes tratadas na empresa.
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Figura 7. Formas de comercializagao e pregos ( sacos de 40 Kg). Fonte dados

fornecidos pela empresa.

Sem tratamento.(Figura 7)Das formas de comercializagdo a da UBS as
Unidades Bocchi via consultores de campo atendendo o produtor da regido
€ a que apresenta o melhor resultado e quando € praticada com sementes

tratadas agrega se 32% a margem de sementes 8).
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Figura 8. Margem média por sacos de 40 Kg nas diferentes formas de
comercializacdo. Dados fornecidos pela empresa.

De acordo com a Figura 9, nas safras 2012/2013 e 2013/2014 todas as
sementes aprovadas foram comercializadas. Dados semelhantes também foram

encontrados por Levinski (2012) na empresa Oilema.
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Figura 9.Sementes aprovadas X comercializagdo (sacos 40 Kg).Dados
fornecidos pela empresa.A medida que a producdo de sementes diminui a

eficiéncia de comercializagao aumenta.



A eficiéncia comercial das Sementes de trigo Bocchi, apresentada Figura
10, foi em média de 99,8% na safra 2012/2013 e de 99,2% na safra de
2013/2014.Apresentando um acréscimo em média de 14%, quando
comparado as safras anteriores. Para Vicenzi (2005) em estudo na empresa
C.Vale, a eficiéncia comercial atingiu o valor de 92,% e Levinski (2012) em
estudo na empresa Oilema essa eficiéncia foi de 95%. Ambos trabalharam
com sementes de soja. Para tornar mais eficiente o resultado deste indicador,
o planejamento nas areas de producédo e do comercial deve ocorrer em
sintonia e observando as mudancas de direcdo dos clientes
(agricultores).Como a producdo de sementes ocorre numa safra e a
semeadura realizada pelos agricultores na seguinte, qualquer erro neste

planejamento pode acarretar um prejuizo significativo.
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Figura 10. Eficiéncia de comercializagcédo (%).Fonte: Dados fornecidos pela
empresa.

A eficiéncia de comercializacdo de sementes aumenta a medida que
diminuimos a producao de sementes, diante do histério de aumento de area
cultivada nas safra 2013 e 2014 (figura 1) frente a producéo de sementes de
trigo da Bocchi Agronegécios a aumento na eficiéncia na safra 2013 e 2014
(figura 10), mas se compararmos ao potencial da area regional ou de atuacgao

da Bocchi a empresa esta menos eficiente que na safra 2011(Figura 9), ou



seja a empresa é eficiente em comercializar o que produz mas esta
produzindo quantidade de sementes abaixo da necessidade de compra do
mercado regional ou de atuagao direta da Bocchi Agronegdcios.

A area regional e a area de atuacdo direta da Bocchi Agronegocios
cultivada com trigo tem pouca variagdo, por ndo teruma cultura de inverno
que venha competir por area, limitando a influéncia do preco da commoditie
tornando esta regiao um mercado seguro e totalmente definido. Com essas
informagcdes € possivel dimensionar futuros investimentos e acgdes
comerciais a fim de ampliar o negécio sementes, mas nada afasta a empresa
de buscar sempre a exceléncia no que diz respeito a qualidade, tanto

fisiolégica, genética, fisica e sanitaria das sementes.

4. CONCLUSAO

A produgao de graos no Brasil vem apresentando crescimento nos ultimos
anos, devido a introdugdo de novas cultivares, novas técnicas de manejo,
equipamentos com maior tecnologia tornando a agricultura brasileira mais
competitiva exigente por conhecimento e resultados, isso se justifica pelo fato
de a produgcao ser cercada por amplos numeros de fatores de risco, de
diversas natureza (mercadoldgicas, climatica, tecnoldgica e outras).Neste
cenario as empresas de multiplicacdo de sementes , devem oferecer ao
mercado sementes e servicos que as diferencie do mercado qualificando as

como referéncia de qualidade.
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